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RESUMO: Este trabalho procura realizar uma abordagem semiética do conceito
retérico de ethos, buscando mostrar sua relacdio com os valores assumidos pelo
enunciador no contrato veridictério. Com esse objetivo, serdo analisados alguns
exemplos extraidos da obra de Machado de Assis, autor que faz da identidade um dos
seus temas centrais.
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ABSTRACT: This work was intended to do a semiotic analysis of the rhetoric concept
of ethos, showing its connection with the values assumed by the enunciator in the
veredictory contract. With this aim, some examples extracted from the work of Machado
de Assis will be analyzed, as he was a writer who focused on identity as one of his main
subjects.
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1. Introducao

A retérica, uma das primeiras ciéncias da linguagem, hoje condenada a um
ostracismo intermitente, foi definida por Aristdteles como a faculdade de considerar
para cada questdo o que é proprio a persuadir (Retorica, Livro 1, cap. II, I). E desse
modo que o discipulo de Platdo e professor de Alexandre apresenta a natureza
absolutamente prética da ainda nova ciéncia e seu prop6sito bem definido: fazer aquele
que ouve tomar uma atitude a respeito das palavras que recebe ou, como se diz
atualmente, fazer-fazer.

Séculos se passaram e ciéncias nascidas do espdlio da retdrica tornaram a se
ocupar da persuasdo, mas agora interessadas em conhecer a natureza dessa atividade
que bem podia definir o homem. Lembrando Benveniste, jamais encontraremos um
individuo que a desconheca nem comunidade que ndo a pratique. Persuadir parece ser
mesmo das caracteristicas mais marcadamente humanas e, como a linguagem, nunca foi
adquirida; nasceu conosco.

A semidtica habituou-se a chamar a persuasdo de fazer-persuasivo e a define
como a convocacdo, pelo enunciador, de toda sorte de modalidades necessdrias a
eficdcia da comunicag@o e ao aceite do contrato enunciativo pelo enunciatdrio (Greimas
& Courtés: 1979, p. 274). Novos tempos, novas metalinguagens. Muitas convergéncias.
Os lagos de familia, ndo esmaecidos pelos anos, explicam a semelhanca das definigdes.
Mais: fazer persuasivo, modalidades, contrato enunciativo ndo sdo conceitos que se
situam nos arrabaldes da semidtica; estdo mesmo na centro da praga, quase marco zero
de onde partem os percursos da semidticos, que ndo poucas vezes encontram os da
retérica, aqueles mesmos tragados por Aristoteles.

Nas pdginas que se seguirdo, procuraremos por essas convergéncias.
Precisamente, pelo ethos ou cardter mostrado pelo orador em seu discurso. Considerado
por Aristételes como prova ou demonstracdo fundamental para ganhar a adesdo do
ouvinte, (Retdrica, Livro I, cap. II, IV), o ethos tem ultimamente freqiientado os
circulos semidticos com certa insisténcia, como que convidando a investigar um pouco
mais a comunhéo que as duas ciéncias t€m experimentado em torno de questdes ligadas
a persuasio. E isso que tentaremos fazer, de forma despretensiosa, a seguir.

1. O ethos na antiguidade

As primeiras formulagdes desse conceito, nascido praticamente com a retdrica,
encontram-se nos trabalhos de Isicrates e Aristoteles. Todavia, Platdo, severo critico da
ciéncia que entdo lutava para se firmar, entendia que a verdade, propdsito ultimo e
primeiro daquele que ousa tomar a palavra, ndo € afetada pelo cardter do orador e, por
esse motivo, um conceito como esse simplesmente ndo teria sentido para uma ciéncia
que fosse digna do nome e que buscasse o saber. Tal pensamento o levava a considerar
a retdrica praticada por seus contemporaneos um engodo, uma vez que buscava ndo a
verdade, tal como ele a concebia, mas seu simulacro: a verossimilhanga. !

Na visdo de Platdo, existiriam duas “retdricas”, uma, a dialética, estaria
preocupada com a verdade demonstrada logicamente e repudiaria figuras de linguagem
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e outros artificios, que ndo teriam outra finalidade que ndo a de iludir os ouvintes. A
outra retdrica, a falsa, ndo conduziria a verdade, mas a verossimilhanga e, conforme
Sécrates explica a Gorgias (Gdrgias, 454d-455b), era artifice da persuasdo que faz crer,
e ndo da que faz saber o que é justo e injusto. Ndo podia, portanto, receber nome de
ciéncia; seria antes uma contrafacdo. Apenas para essa retdrica degenerada, rejeitada
fortemente por Platdo, que caberia falar em ethos que, enquanto construg¢do do discurso,
seria mais um elemento usado pelos oradores para enganar seus ouvintes, persuadindo-
os nao da verdade, mas das quimeras que eles dizem ser a verdade.

Embora partilhasse muitas das criticas que seu contemporineo e condiscipulo
fazia a retdrica, Isdcrates pensava de outro modo; entendia que o problema nao estava
na arte que praticava e ensinava, mas no uso que dela era feito por oradores
inescrupulosos que se valiam desse conhecimento para iludir os incautos e obter ganhos
ilicitos. Por esse motivo, na visdo de Isdcrates, o orador que gozar de boa reputagdo
entre os seus terd mais e melhores condi¢cdes de convencer os que o ouvem, pois sua
vida publica serd argumento de grande eficicia para persuadi-los da verdade e da
sabedoria de suas palavras. O Ethos, na concep¢do do retdrico, ndo é, portanto, uma
criacdo discursiva, mas € exterior ao discurso, fruto da reputag@o do orador.

Com Aristételes, como se sabe, o ethos ganhard novo significado e nio se
referird mais a pessoa do orador, mas serd resultado da imagem que ele constréi de si no
e pelo discurso. Alcado no capitulo II do livro I da Retdrica a condi¢cdo de uma das mais
importantes provas ou argumentos de que dispde aquele que fala para convencer seu
publico, o ethos ndo se confundird mais com o individuo “real”, mas passard a ser
associado a instancia da enunciag@o, como dizemos hoje em dia’.

Todavia, apesar dos antagonismos, os trés autores concordam que o ethos tem
papel primordial na persuasdo, ainda que esta, como argumenta Platdo, ndo seja das
tarefas mais nobres e nd3o possa se constituir em ciéncia. Os demais tém outra
consideracdo pela retérica, mas compactuam ao associar este conceito a identidade,
embora voltem a dissociar-se quando Isécrates afirma que o ethos se refere ao individuo
e Aristételes o atribui a enunciagdo. A segunda acepcdo interessa para este trabalho,
pois ela pode fazer convergir preocupagdes da retérica e da semidtica.

2. Ethos e semioética

Ao estudar a persuasdo como um fazer-crer, a semidtica mostrou que esse ato
consiste na transformacdo da competéncia modal de um sujeito operada por outro. Em
fun¢do das informagdes que recebe do enunciador, o enunciatirio passa a estar em
conjuncio (ou disjun¢do) com um dado saber que é duplamente modalizado: o primeiro,
na posicdo de destinador, ofertard suas palavras como segredo, verdade, mentira ou
falsidade, enquanto o segundo ird recebé-las com convicg¢do (crer-ser) ou hesitacio
(ndo-dever-ndo-ser). Como ocorre em todo ato cognitivo, os julgamentos do destinatario
sdo decorrentes de sua competéncia epistémica para interpretar os enunciados que lhe
sdo apresentados: cabe-lhe crer ou ndo no fazer informativo do destinador e
acompanhd-lo ou nio na modalizagdo do objeto de saber.
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Contudo, para que esse encadeamento de atos cognitivos reciprocos, que a
semidtica denominou de contrato veridictério ou enunciativo, tenha éxito e modifique a
competéncia modal dos sujeitos envolvidos, é fundamental que as partes estejam de
acordo quanto aos valores em jogo. E preciso que concordem ndo apenas quanto ao
valor dos objetos a serem trocados ou comunicados, mas também que partilhem dos
valores que definem o que cada sujeito considera verdade ou mesmo realidade. A
lembranca de que o sujeito se define por sua relagdo com o objeto, auxiliard a perceber
que dos valores dependem ndo apenas o sucesso do contrato veridictério, mas a prépria
identidade do sujeito (Greimas & Courtés, 1979, p. 259 e 370-1). Somente a partir do
momento em que se instaurar um crer comum, partilhado por destinador e destinatario,
que defina tanto o valor do objeto em discussdo quanto o que cada sujeito considera
valor, é que a relacdo fiducidria entre as partes se estabelecerd (Greimas & Courtés:
1979, p. 146), e serd possivel a adesdo do destinatdrio as teses que lhe sdo submetidas.

Embora essas questdes sejam familiares, é preciso atentar para um fato as
vezes desprezado: o fazer-crer € o crer-ser nao sdo apenas modalidades
complementares, mas o crer-ser (sincero ou simulado) é também condi¢do necessaria
para realizag@o do fazer-crer, pois sem ele o destinador ndo poderia participar do quadro
de valores do destinatdrio. Viu-se que o sucesso do contrato veridictério, portanto do
fazer-crer, depende de as partes mostrarem que partilham dos mesmos valores, os quais
definem também a identidade dos sujeitos. Conclui-se agora que a identidade do sujeito,
expressa em termos de crenga ou adesdo a valores comuns — crer-ser —, define as
condi¢des de sucesso do contrato veridictério ou, em outras palavras, define as
condi¢cdes de adesdo do destinatirio as teses do destinador. Sdo reencontradas desse
modo as palavras de Aristoteles, que outrora ensinava ser o cardter do orador,
construido no discurso, definidor do sucesso do empreendimento persuasivo.

Em Componentes timicos e predicativos do crer, Jacques Geninasca demonstra
que a adesdo a um determinado quadro de valores se dd pela assuncio, ato pelo qual o
enunciador apresenta e instaura os valores que definem seu conceito de verdade,
constroem sua identidade e regem seu fazer. A assun¢@o, conta Geninasca, implica duas
espécies de instauracdes de valores ou de valorizacdes: as valorizagdes timicas e as
valorizacdes predicativas. As primeiras relacionam-se ao medo, ao desejo, a tristeza, a
alegria, ao remorso; enfim, ao estado timico do sujeito. Retomando a definicéo de timia
como a propdem Greimas & Courtés (1979, p. 396), vé-se que as modalidades timicas
correspondem a disposicdo afetiva de base do sujeito em relacdo as figuras do mundo
(af incluido seu parceiro) que o cercam no momento da realizacdo do contrato
veridictdrio. O sujeito das valoriza¢des timicas ndo €, ainda, um sujeito da verdade, do
crer, pois ele tdo-somente reage a seu aqui e agora e ndo dispde de capacidade de
julgamento sobre seus atos nem € capaz de estatuir, em termos epistemoldgicos, sobre a
realidade que o cerca. Em suma, o sujeito timico é simplesmente espontineo: ndo cré ou
descré, apenas manifesta (mesmo que apenas para si proprio) sua disposi¢do afetiva
diante dessa ou daquela situacao.

Ja as valorizagdes predicativas sdo aquelas que demandam determinado saber
sobre o mundo, sdo os valores aos quais o sujeito adere de maneira explicita ou
implicita. O crer-ser implicito no contrato deve, portanto, ser entendido como a
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assungdo de grandezas abstratas, de valores propriamente ditos, independentemente de
serem investidos em objetos. Ao contrdrio das valorizagdes timicas, as predicativas
expressam o julgamento do sujeito sobre o mundo e por isso sdo plenamente
conscientes e verbalizdveis. Os dois sujeitos sdo qualificados para a a¢do, mas apenas o
ultimo, o das valoriza¢des predicativas, € capaz de julgamento e essa € a caracteristica
que o define. Nesse sentido, o sujeito timico de Geninasca guarda certa correspondéncia
com o nio-sujeito de Coquet, uma vez que ambos sio incapazes de julgamento °.

A passagem de um tipo de modalizag¢do para outro € realizada pela assuncao,
espécie de operador pelo qual o sujeito transforma determinado afeto em um saber sobre
o mundo, que a partir dai pode ser verbalizado. Isso, em principio, obriga as
valorizacdes timicas e predicativas a serem concordes e torna o ato de assungdo ao
mesmo tempo livre e ndo livre. E livre porque cabe ao sujeito decidir se assume ou nio
determinados valores. No entanto, tal discricionariedade é relativa, uma vez que os
valores assumidos deverdo guardar correspondéncia com as valorizacdes timicas e,
desse modo, o sujeito ndo poderd assumir ou mesmo rejeitar qualquer valor. H4 pouco
vimos que a identidade do sujeito se liga aos valores de alguma forma implicados no
contrato veridictério; agora se conclui que eles ndo poderdo estar desconectados das
valorizagdes timicas, nem estas daqueles, o que leva a conclus@o de que a identidade do
sujeito se liga a articulag@o das duas valorizagdes.

Ocorre que as crencas e verdades do sujeito sdo efémeras e podem ser vistas
como seu julgamento de sua prépria relacdo com os objetos de saber que o rodeiam em
um lugar e momento determinados. A prépria verdade da assuncdo e da afirmagdo de
identidade estd muitas vezes submetida a questdes que escapam ao querer e poder do
sujeito. Na verdade, talvez o poder-crer possa ser visto como a impossibilidade de
questionar determinados valores, pois o sujeito s6 acredita em algo na medida em que é
incapaz de questionar essa crenca. Caso isso ocorra, suas convicgdes serdo abaladas e
juntamente com elas sua propria identidade.

Uma das possibilidades de abalo surge, segundo Geninasca, justamente quando
se manifesta uma incompatibilidade constante entre os estados timicos que o sujeito cré
vivenciar em funcdo do saber que rege suas valorizagdes predicativas e os estados
timicos que sdo efetivamente vividos por ele. Na medida em que houver um desacordo
entre ambos, isto é, na medida em que as disposi¢cdes afetivas do sujeito forem
incompativeis com os valores por ele assumidos, estard instaurada uma crise existencial
que afetard toda a verdade de sua relagdo com o mundo e com os valores assumidos.
Lembremos que os estados timicos sdo marcados pela espontaneidade e pela
naturalidade, ndo sdo verdadeiros ou falsos, mas apenas um dado sobre o individuo. Ja
as valorizagdes predicativas constituem o julgamento sobre o mundo reconhecido no
momento em que € postulado. A boa sintonia entre as duas valorizacdes leva o sujeito a
um sentimento de bem-estar, de comunhdo com a verdade: ele cré na verdade e sua
propria crenga é verdadeira. Por outro lado, se isso ndo acontece, ele se vé diante da
obrigatoriedade de abrir mdo de uma das valoriza¢des ou mesmo de ambas.

Nessa situagdo existem duas possibilidades: primeiro, o sujeito pode continuar
crendo a despeito de ndo se sentir confortdvel com sua crenga, uma vez que seus estados
timicos ndo sdo mais compativeis com ela e por isso essa alternativa equivaleria a uma
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crenga ndo sincera ou de alguma forma ndo legitima. A segunda possibilidade seria o
sujeito renunciar as suas convicgdes anteriores e passar a agir de acordo com seus
sentimentos, com suas disposicdes timicas. Contudo, no limite, essa forma de agir, se
mantida, acarretaria a perda de identidade do sujeito, uma vez que ela estd ligada aos
valores assumidos. O sujeito se tornaria, assim, bastante volivel, ja que a cada momento
teria valores diferentes.

A incompatibilidade entre valorizagdes timicas e predicativas pode ter
conseqiiéncias também para o sucesso do fazer persuasivo, pois se o destinatdrio
entender que as manifestagdes timicas do destinador ndo s@o condizentes com 0s
valores em jogo ou com os valores que ele diz assumir, tenderd a interpretar tal
incompatibilidade como um indicador de que o sujeito do fazer persuasivo ndo assume
o que diz. Chega-se, agora, a uma relagio entre os valores nos quais o sujeito acredita e
o sucesso de seu fazer persuasivo, pois o fazer-crer se mostra dependente do crer-ser do
sujeito. Mas no que isso se relaciona ao ethos?

Em primeiro lugar, € preciso lembrar que o ethos é definido como o carater
mostrado pelo orador em seu discurso para ganhar a confianca e a adesdo dos ouvintes.
Em seguida, deve-se recordar que o cardter, portanto, o ethos, corresponde a conjuncio
com determinados valores. Dai conclui-se que a constru¢do de um ethos implica se
mostrar como pertencente a um dado quadro de valores, que €, a0 menos parcialmente,
o do destinatdrio, sem o que ndo poder haver persuasio. E isso que o sujeito do fazer-
crer busca antes de qualquer coisa: fazer reconhecer sua adesio a um sistema de valores
que ele supde ser o do destinatdrio, pois mais do que suas performances, seu fazer ou
dizer, € a sua competéncia, em termos de valores assumidos, que estd em jogo. Apenas
depois de vencida essa etapa, depois que o destinatdrio estiver certo de que os valores
sdo de fato comuns, é que serd possivel fazer com que este aceite uma verdade factual
ou interpretativa. Finalmente, recorde-se que no fazer interpretativo o destinatario se
vale de todas as modalidades necessdrias a aceitacdo das proposi¢des contratuais que
recebe (Greimas & Courtés: 1979: p. 192), e af se incluem as valorizag¢des timicas do
destinador, que lhe fornecerdo os indicios de que os valores apresentados sdo de fato
assumidos por ele. Assim, se tornar crivel e digno de confianca equivale, para o sujeito
do fazer persuasivo, a obter o reconhecimento de sua identificagdo no tempo a valores
que ele assume e que supde assumidos pelo sujeito judicador. Ora, ndo € outra a fun¢io
do ethos.

3. Identidade e valor em Machado de Assis

As tramas e os narradores machadianos, sempre ambivalentes, oferecem uma
oportunidade especial para analisarmos a dindmica que se acaba de expor. Como se
sabe, na obra de Machado de Assis, a verdade e a certeza sdo inatingiveis tanto para o
sujeito do fazer interpretativo quanto para o proprio sujeito do fazer persuasivo. A
eterna didvida de Bentinho quanto ao cardter de Capitu, divida em si mesma
questiondvel, ¢ um exemplo ja cldssico, que se liga, em parte, a instabilidade dos
valores desses personagens de identidade sempre fluida. Para ilustrar esse fato e as
questdes acima discutidas, gostaria de lembrar brevemente trés passagens da obra de
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Machado, a comegar pelo conhecido episédio do almocreve, em Memdrias postumas,
quando Bréds Cubas € salvo de um grave acidente:

[...] O almocreve salvara-me talvez a vida; era positivo; eu sentia-no no
sangue que me agitava o coracdo. Bom almocreve! Enquanto eu tornava a
consciéncia de mim mesmo, ele cuidava de consertar os arreios de jumento, com
muito zelo e arte. Resolvi dar-lhe trés moedas de ouro das cinco que trazia
comigo; ndo porque tal fosse o pre¢o da minha vida, — essa era inestimdvel; mas
porque era uma recompensa digna da dedica¢do com que ele me salvou. Est4 dito,
dou-lhe as trés moedas.

[..]

Fui aos alforjes, tirei um colete velho, em cujo bolso trazia as trés moedas
de ouro, e durante esse tempo cogitei se ndo era excessiva a gratificacio, se nao
bastavam duas moedas. Talvez uma, Com efeito, uma moeda era bastante para lhe
dar estremecdes de alegria. Examinei-lhe a roupa; era um pobre-diabo que nunca
vira uma moeda de ouro. Portanto, uma moeda. [...]

Ri-me, hesitei, meti-lhe na mdo um cruzado de prata, cavalguei o jumento
e segui a trote largo, um pouco vexado, melhor direi um pouco incerto do efeito
da pratinha. [...] Meti os dedos no bolso do colete que trazia no corpo e senti umas
moedas de cobre; eram os vinténs que eu devera ter dado ao almocreve, em lugar
do cruzado de prata. Porque, enfim, ele ndo levou em mira nenhuma recompensa
ou virtude, cedeu a um impulso natural, ao temperamento, aos hébitos do oficio;
acresce que a circunstdncia de estar ndo mais adiante nem mais atrds, mas
justamente no ponto do desastre, parecia constitui-lo simples instrumento da
Providéncia; e de um ou de outro modo, o mérito do ato era positivamente
nenhum. Fiquei desconsolado com esta reflexdo, chamei-me prédigo, lancei o
cruzado a conta das minhas dissipagdes antigas; tive (por que nio direi tudo?) tive
remorsos. (Obra Completa, vol. I, p. 542-3)

Logo ap6s o acidente, ainda sob o efeito do susto, Brds Cubas € invadido por
um sentimento de gratiddo que ele sentia no sangue e decide dar ao almocreve trés
moedas de ouro, ndo porque tal fosse o preco da sua vida, — essa era inestimdvel; mas
porque era uma recompensa digna da dedicagdo com que ele o salvou. Ndo se pode
dizer que naquele momento Brds fosse ou ndo sincero, mas apenas que sua disposi¢do
afetiva era a de recompensar o homem que o salvara. Sua decisdo ndo é fruto de um
julgamento que considerasse seus valores e o mundo a sua volta, mas resultado apenas
de sua disposicdo timica. No entanto, passado o susto, aos poucos os valores que
realmente determinam seu fazer recuperam o seu lugar e Brds Cubas passa a interpretar
o mundo que o rodeia de acordo com eles: o almocreve que momentos atrds era seu
salvador dedicado agora é rebaixado a um pobre-diabo, que em funcdo de sua classe,
temperamento, oficio e até localizagdo, tinha a obrigacdo de salvar o narrador. Se antes
as trés moedas de ouro nio pagavam a vida de Bras, agora o cruzado de prata era um
pagamento excessivamente bom por uma atitude que ja ndo tinha qualquer mérito e para
cuja recompensa bastariam uns vinténs de cobre, se tanto. Observe-se que essa segunda
decisdo é precedida de uma argumentacdo razodvel, que contrapde os valores de Bras
Cubas ao mundo ao seu redor. No momento em que as valorizacdes predicativas
retomam seu lugar no espirito da personagem, e que ele as assume, vem a
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conscientizacdo de que agira de forma incoerente com seus proprios valores e
consequentemente a crise: Brds tem remorsos por ter sido generoso, sentimento que sé
faz sentido em um quadro de valores totalmente oposto ao do inicio do episédio. Agora
o narrador tem consciéncia nio apenas de seus valores, mas do baixo valor destes, o que
pode ser observado na hesitagdo demonstrada pela frase por que ndo direi tudo? Os
remorsos de Brds Cubas indicam o abandono de sua disposi¢do afetiva anterior — a
generosidade e a gratiddo — e sua substituicdo pelo sentimento caracteristico de quem
toma uma decis@o incoerente com seus valores. Em sintese, a incompatibilidade entre as
duas valorizagdes leva Brds Cubas a abrir mdo de sua disposi¢do afetiva inicial por ela
ser incompativel com o quadro de valores ao qual ele se filia de forma perene.

Em A causa secreta, conto de Machado de Assis, encontra-se outro exemplo
interessante. Como se sabe, a causa secreta do titulo diz respeito as razdes que levam
Fortunato, um suposto filantropo, a agir como agia. O narrador conta que Garcia, sécio
de Fortunato, “possuia em gérmen a faculdade de decifrar os homens, de decompor os
caracteres...”, mas que, apesar disso, ndo conseguia atinar na razdo do comportamento
do colega. E que as atitudes deste ndo eram compativeis com a manifestacio somatica
de seus estados timicos, fato percebido em um dos primeiros encontros entre ambos.
Naquela ocasido, Fortunato desdobra-se em cuidados para com um homem ferido que
lhe era absolutamente desconhecido. Contudo, tal ato, que faria supor grande abnegagdo
e solidariedade, causava repulsa a Garcia em razdo de os estados timicos vivenciados
por Fortunato nio serem condizentes com esse comportamento. O narrador conta que
Garcia espanta-se ao observar, de um lado, o cuidado de Fortunato para com o ferido e,
de outro, a indiferenca para com seu sofrimento:

Garcia estava atonito. Olhou para ele [Fortunato], viu-o sentar-se
tranquilamente, estirar as pernas, meter as maos nas algibeiras das calgas, e fitar
os olhos no ferido. Os olhos eram claros, cor de chumbo, moviam-se devagar e
tinham a expressao dura, seca e fria [...] de quando em quando, voltava-se para o
estudante , e perguntava alguma coisa acerca do ferido, mas tornava logo a olhar
para ele enquanto o rapaz lhe dava a resposta. A sensac@o que o estudante recebia
era de repulsa ao mesmo tempo em que de curiosidade; ndo podia negar que
estava assistindo a um ato de rara dedicagdo, e se era desinteressado como
parecia, ndo havia mais que aceitar o coracdo humano como um poco de
mistérios. (Obra Completa, vol. II, p. 513)

O narrador descreve as manifestacdes somdticas de Fortunato (Os olhos eram
claros, cor de chumbo, moviam-se devagar e tinham a expressdo dura, seca e fria) indicadoras
de uma disposi¢do timica que poderia ser classificada como indiferenca ou desprezo.
Por outro lado, seu fazer indica valores diferentes como solidariedade ou abnegag@o.
Sentimentos contraditérios que impedem Garcia de construir o cardter de Fortunato e o
levam, apesar do convivio que em seguida se estabelece, a desconfiar do amigo: se era
desinteressado como parecia, como explicar tal atitude? A razdo da disparidade sé se
revela ao final do conto quando Garcia vé Fortunato torturar grotescamente um rato.
Nesse momento, a incompatibilidade entre as valorizagdes timicas e predicativas se
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resolve: Fortunato ndo era movido pela solidariedade, mas pelo sadismo mais doentio.
Diferentemente do episédio do Almocreve, aqui néo € o sujeito que vivencia uma crise
por agir em desacordo com seus valores, mas € o destinatdrio que se v& impedido de
construir o cariter do destinador — consequentemente, de confiar nele — em razio dessa
mesma incompatibilidade. De qualquer modo, vé-se, mais uma vez, a estreita ligacdo
entre o ethos e a articulacdo das duas modalidades.

O ultimo exemplo ¢é retirado dos momentos finais do Memorial de Aires, da
passagem em que Tristdo confessa ao Conselheiro que, quebrando uma promessa que
fizera ao casal Aguiar, retornaria definitivamente a Portugal, levando consigo Fidélia
com quem acabara de se casar.

— Conselheiro, vou fazer-lhe uma confidéncia, que nao fago a ninguém
mais; fio do seu siléncio.

Fiz um gesto de assentimento. Tristdo meteu a mao na algibeira das calcas
e tirou de 14 um papel de cor; abriu-o e entregou-mo que lesse. Era um telegrama
do pai, datado da véspera; anuncia-lhe a elei¢ao para daqui a oito dias.

Ficamos a olhar um para o outro, calados ambos, ele como que a apertar
os dentes. Depois de alguns segundos de pausa:

— Eleicao certa, disse ele. As cartas ja me faziam crer isto, mas nao cuidei
que fosse tdo proxima.

Restitui-lhe o telegrama. Tristdo insistiu pelo meu siléncio, e acrescentou:

— Queria que eles [o casal Aguiar] viessem conosco; eu lhes diria a bordo
0 que conviesse, e o resto seria regulado entre as duas, — ou entre as trés, contando
minha mée. Fidélia mesma é que me lembrou este plano, e trabalhou por ele, mas
nao alcancamos nada; ficam esperando.

Quis dizer-lhe que era esperarem por sapatos de defunto, mas evitei o dito,
e mudei de pensamento. Como ele ndo dissesse mais fiquei um tanto acanhado;
Tristdo, porém, completou a inten¢ao do ato acrescentando:

— Confesso-lhe isto para que alguém que nos merece a todos dé um dia
testemunho do que fiz e tentei para me nao separar dos meus velhos pais de
estimacao; fica sabendo que ndo alcancei nada. Que quer, conselheiro? A vida é
assim mesmo, cheia de liames e de imprevistos. (Obra Completa, vol. I, p. 1.197-
8)

Inicialmente, observe-se que a preocupacdo primeira de Tristdo ndo é
convencer Aires de uma verdade factual, de que gostaria de estar junto ao casal Aguiar,
mas sim se apresentar como pertencente a um quadro de valores que poderia ser
traduzido mais ou menos em termos de consideracdo para com seu semelhante. O
Conselheiro demonstra ter percebido claramente que essa era a inteng@o de Tristdo ao
observar que ele completou a intengdo do ato ao afirmar que lhe fizera o relato para que
alguém desse testemunho de tudo o que tentara para nio se separar dos velhos. No
entanto, os objetivos de Tristdo ndo se concretizam, em virtude de Aires perceber que
embora fosse desejo do moco permanecer ao lado dos pais de estimagdo, sua lealdade
para com eles fica maculada por ele ter escondido de todos seu projeto de ir
definitivamente para Lisboa — inten¢do negada, inclusive ao préprio Aires, instantes
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antes do didlogo. A deslealdade também pode ser vista quando Tristdo afirma que sé
depois que os dois velhos embarcassem com eles para Portugal é que ele lhes diria a
verdade, isto €, que ndo mais voltaria ao Brasil. Finalmente, suas inten¢des sdo ainda
desmentidas por ele proprio nos dois tdltimos periodos de sua fala, quando percebe que
Aires ndo se deixaria convencer: Que quer, conselheiro? A vida é assim mesmo cheia de
liames e de imprevistos. Diante de tudo isso, a sinceridade de Tristdo no tocante ao que
fez e deixou de fazer para levar consigo o casal Aguiar fica em segundo plano. Ele pode
ter sido sincero quanto a isso, mas os valores que norteiam o seu agir se mostraram
diferentes daqueles com os quais pretendia se identificar, indicando sua ma-fé. Assim
confirma-se o entendimento de Geninasca, segundo o qual a sinceridade, isto €, a
assungdo, pelo enunciador, dos enunciados que apresenta ao enunciatirio € uma
condi¢do necessdria, mas ndo suficiente, para a veridic¢do; € preciso que os valores
pressupostos pelo discurso sejam, realmente, de forma perene, os do enunciador, sem o
que a sinceridade serd de pouca valia. E € isso que se verifica nessa passagem: Tristdo
ndo conseguiu convencer Aires dos seus valores e, consequentemente, nio logrou obter
a adesdo do conselheiro a sua causa.

4. Conclusao

Aqui se encerram estas consideragdes a respeito do ethos. A retdrica ensinou
que o cardter do orador mostrado pelo discurso é fundamental para persuasdo. Ja a
semidtica explicou que o discurso deve mostrar também a adesdo (real ou simulada) do
enunciador a determinado quadro de valores que supostamente é também o do
enunciatdrio. Finalmente, Geninasca demonstra que esse quadro de valores define a
identidade do sujeito e se articula as suas valoriza¢des timicas e predicativas.

J4 a obra de Machado de Assis ofereceu a oportunidade de observar esse
mecanismo funcionando sob trés angulos diferentes. Em Memdrias pdstumas viu-se
como o jogo entre valorizagdes timicas e predicativas determina o fazer e a identidade
do sujeito. Em A causa secreta verificou-se como a dindmica entre essas duas
modalidades de valorizagdes determina o fazer interpretativo do sujeito. Finalmente, em
Memorial de Aires, pdde-se observar que, para persuadir, o destinador deve ndo apenas
mostrar que assume os enunciados que apresenta, mas, principalmente, que adere ao
quadro de valores pressuposto a esse discurso. Em comum, as trés passagens
apresentam um outro enfoque do ethos, como estando intimamente ligado aos valores
que o sujeito mostra no discurso. A natureza ou instabilidade desses valores impede que
a fiddcia entre as partes se estabelega e, consequentemente, que o ethos desempenhe seu
papel, que € justamente, o de ganhar a confianca do enunciatdrio. No seu conjunto, as
trés passagens revelam ainda um enunciador arguto, atento a questdes relativas a
persuasdo e a identidade e que talvez concordasse com Platdo, quando este afirma que
os discursos sdo incapazes de conduzir a verdade ou — o que afinal d4 no mesmo — que
cada qual constréi sua versao da verdade.

www.fflch.usp.br/dl/semiotica/es



Estudos Semiéticos - nimero um (2005) Cruz, D. F.

REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS

ARISTOTELES. Rhétorigue. Trad. C. E. Ruelle. Paris: Livre de poche, 1991.

ASSIS, Joaquim Maria Machado de. Obra Completa. Rio de Janeiro: Nova Aguilar,
1997.

BARTHES, Roland. L'aventure sémiologique. Paris: Seuil, 1985.

COQUET, J. -Cl. La quéte du sens. Paris: Presses Universitaires de France, 1997.
DUCROT, O. O dizer e o dito. CAMPINAS: PONTES, 1988.

GENINASCA, Jacques. La parole littéraire. Paris: Presses Universitaires de France, 1997.
GREIMAS, A. J. e Courtés, Joseph. Sémiotique, dictionnaire raisonné de la théorie du
langage I. Paris: Hachette, 1979.

ISOCRATES. Discours. Paris : Les Belles Lettres, 1929.

PLATAO. Gorgias. Tradugdo e notas: Emile Chambry. Paris: Garnier fréres, 1967.

"Dura ¢ a critica que Socrates faz a retérica em Fedro (266e — 267 ¢):
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que é grande, que ddo as coisas novas um ar de antiguidade, as coisas antigas um ar de
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*Ver O dizer e o dito, p. 188-9.
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