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Todos os lugares da Ilha, mesmo os mais afastados e voltados para “o lado de fora” ou mar
aberto, participam de uma economia pecuniaria no sentido de que niao se bastam a si
mesma e, em consequéncia, compram certos produtos e vendem outros. A moeda nacional
¢ empregada como meio de troca, embora niao seja o unico, conforme veremos. Muitos
artigos de primeira necessidade — querosene, sal e agucar, (em menor escala este dltimo
artigo, que pode ser substituido, no caso do emprego para café, pela garapa de cana), arroz
(nem sempre imprescindivel) fazendas e fios para rede vém de fora. Evidentemente,
o emprego mais ou menos generalizado do dinheiro como meio de transagdo nio exclui
outras possibilidades de troca in natura ou em servicos. Por exemplo, em certos bairros ha
o habito de se pagar farinha de mandioca (artigo imprescindivel da dieta e que cada familia
faz por sua conta prépria) com dias de trabalho embora em S. Pedro um devedor se
negasse depois a pagar dessa forma combinada.

Niao ha mercados na Ilha, como niao os ha também no continente fronteiro.
Existem, porém, em Sio Sebastido, armazéns bem fornecidos e que possuem de tudo,
havendo até certa especializagdo de alguns bazares que se destinam a venda de artigos de
armarinhos, fazendas, linhas, calcados, artigos de perfumaria, etc... Na propria Ilha, com
exce¢ao de um bazar desse tipo, embora com menos pretensoes, os demais armazéns do
centro possuem desde os géneros alimenticios de primeira necessidade, até fazendas e
armarinhos. Nao ha especializagdo. As demais “vendas” de bairro sio do mesmo tipo e,
a medida em que nos afastamos do centro, reduzem-se as exigéncias qualitativas e
quantitativas das mesmas, embora sejam estas vendas dotadas do que se considera o
imprescindivel e muitas exponham tecidos. O querosene, o sal, o agucar, o peixe seco,
a carne seca, algum cereal e aguardente constituem o minimo indispensavel para uma

venda, embora nem todas elas apresentem fazendas, o que faz com que os moradores da
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redondeza (bairros vizinhos) tenham que se prover ou da venda proxima, ou de
S. Sebastiao e Ilhabela. Provém dai o habito muito comum na Ilha de serem os homens
que escolhem as fazendas para roupas da mulher, quando esta ndo esta presente ¢ ele se
aproveita de uma viagem a Vila ou S. Sebastido para a aquisi¢ao. [2]

Embora, de certa maneira, se possa estabelecer uma relagio entre o grau de
desenvolvimento comercial e as varias comunidades que constituem a Ilha em funcio da
distancia, outros fatores devem ser levados em conta. Mais de que a distancia, a propria
organizagdo economica local é um fator do tipo de relagdes economicas e do grau de
avaliagio pecuniaria dos varios locais. Por exemplo, o Saco do Sombrio, que mantém
intercambio de pesca com Santos, estd muito mais preso ao mercado exterior (tanto no
sentido da importagao, como no da exportagao) que outros bairros situados a menor
proximidade de Ilhabela ou S. Sebastidao. Em certos pontos da parte sul da Ilha, em mar
aberto, onde esta-se dando nos ultimos anos a coleta do limo (alga marinha), a decadéncia
da agricultura e da pesca locais acarretou, como consequéncia, a necessidade de se
proverem seus moradores de produtos vindos de fora e trazidos por mediadores que sao os
proprios compradores do limo. Acontece, ai, entdo, que surgiram diferentes tipos de
intermediarios, ocasionando uma modifica¢ao na organizagao local:

a) O centralizador do produto — existe um na Praia do Pinto, japonés; outro no Bairro de
Sao Francisco, brasileiro — age como intermediario entre os coletores e o mercado exterior,
conduzindo o limo para ser industrializado fora;

b) No proprio local geralmente ha também um centralizador do produto colhido pela
vizinhanca, que compra dos demais o limo por um preco inferior ao que vende ao primeiro
intermediario (a), que passa semanalmente ou quinzenalmente para recolher o produto da
area toda;

¢) O intermediario (a) traz produtos de fora que vende, muitas vezes descontando do
proéprio preco do limo, ao intermediario (b);

d) O intermediario (b), no caso de nao haver venda local (como ¢ geralmente o caso
naquelas bandas) vende aos demais da comunidade os produtos trazidos.

Segundo me disse um centralizador do produto: “Eu ganho de dois modos: ganho
no limo e ganho nos mantimentos”.

O dinheiro esta penetrando até mesmo as comunidades mais afastadas e o grau de
sua circulacao depende, portanto, de fatores que, muitas vezes aliados a distancia, nao se

reduzem porém a ela.
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No ponto mais segregado de Ilha e de acesso dificil, onde [as] condi¢oes do mar,
muitas vezes mantém a populagdo completamente [#4] impossibilidade de se voltar para
fora, e onde, por outro lado, dadas as dificuldades de [3] acesso, o provimento de produtos
de fora torna dificil ter-se uma venda (Bonete), mesmo ali continuamente fazem-se
alqueires de farinha, colhem-se bananas, salga-se o peixe e, ou em bateldes, ou por terra, vai
se vender “la dentro”, ou seja “dentro do canal”. Por outro lado, a populacao de dentro do
canal conta com a farinha vinda de fora, como contava (ja esta havendo decadéncia
absoluta pela coleta do limo) com o feijao dos Buzios, célebre por niao bichar. Tirando-se
esse intercambio e o caso de um homem que compra alguma coisa e, mesmo sem ter
venda, vende para os vizinhos (guarda num canto de uma sala), um ou outro mascate passa
pelo local oferecendo bugigangas, cortes de vestido, camisas de homem, pentes,
balangandas, etc... Quando, porém, o local é provido de venda, os vendeiros nao apreciam
a concorréncia desses adventicios “que nao pagam imposto e querem ganhar nas costas
dos outros”.

Nos lugares em que nio ha vendas, os individuos passam muitos dias sem nada
comprar. Em compensagao, observa-se nestas zonas maior cuidado em manter um
abastecimento completo: nao se deixa de salgar o peixe para os periodos de escassez;
engordam-se porcos, criam-se galinhas, colhem-se ovos e niao se deixa de plantar cana para
“o café de garapa”. Mesmo ali, porém, a familia faz questao de ter em casa “agucar para as
visitas” e nunca nos oferecem café de garapa sem nos indagar de nosso gosto. Raramente
um individuo pede a outro alguma coisa para comprar. Mais comum ¢é tomar-se
emprestado uma quarta de farinha, até que se “forneie” e se devolva a quantidade exata,
nio acrescida de quantidade alguma. E o padrio geral do empréstimo nos bairros mais
segregados: “Farinha ¢ uma que todos fazem. Que valor tem se dar um pouco? Nio se
paga pelo uso do trafico. Também para dar que servisse de alguma ajuda, teria que ser
muita farinha.” E um argumento légico (pela l6gica local) por dois motivos: em primeiro
lugar, porque nao se beneficia ninguém dando aquilo que todos podem conseguir por
conta propria; em segundo lugar, porque um coisa para ter valor, uma vez que niao o tem
qualitativamente, deveria pelo menos té-lo quantitativamente. Nao possuem aquela no¢io
capitalista de juntar aos poucos para obter um bom resultado final.

Geralmente procura-se para mercado, lugares mais afastados. E se se procurasse
fugir aos lagos de vizinhanga e parentesco, para conseguir melhores precos fora. Nesse
caso, procura-se o “mercado” imediatamente mais proximo: pode ser, como o dissemos,

tanto Caraguatatuba, como Ilhabela ou S. Sebastido, ou mesmo os pequenos pontos
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intermediarios [4] que, por uma dedicagio mais integral a um determinado ramo de
producio, negligencie a producdo de consumo (Pontos entre Armagao, Rabo Azedo, Praia
do Pinto, mais concentradas na industrializacio do pescado — “Salgas” — ou entio os
pontos mais voltados para a coleta do limo).

No geral, quando alguém dispoe de alguma coisa para vender, sai a procura de
comprador. Por outro lado, as familias esperam a oportunidade de uma boa oferta e nao
raro fazem pequenos depositos desses géneros quando os precos sdo convidativos.
O padrao da pechincha é costumeiro. Os vendedores, por sua vez, conhecem de antemao
os lugares mais promissores e os fregueses certos (alguns até ja tém encomenda) e os
procuram diretamente. Digna de nota é a disparidade dos precos entre os varios
compradores. Participantes de um mesmo lango de rede, na venda do quinhdo pela praia
ou pelas praias vizinhas, vendem cada um de per si, de acordo com o fregués, nao raro com
muita diferenga entre os precos pagos pelo mesmo produto. Evitam-se muitas vezes os
intermediarios, de forma a conseguir melhor prego para os produtos, mas nao raro, quando
se faz um carregamento de “quitandas”, aproveitando-se de uma viagem com outra
finalidade, a necessidade de se livrarem logo do produto os faz procurar de preferéncia as
vendas onde, por outro lado, podem se abastecer a0 mesmo tempo. Muito comum ¢é
fazerem-se ofertas, da prépria casa, para os transeuntes que nao sao do lugar. Oferecem-se,
neste caso, principalmente, frutas e ovos e embora o prego seja irrisério em comparagao
com o das grandes cidades, alcangam, nesse caso, mais elevagao que quando os produtos
sao vendidos aos do lugar. Parece perdurar a ideia de que embora necessitados de um
género qualquer que tém oportunidade de obter por si, qualquer preco ¢ considerado
elevado, o que leva ao empréstimo de preferéncia. (O mesmo padrio desvalorizativo
preside a outros aspectos da vida local).

O dinheiro como elemento aquisitivo chega a desempenhar uma verdadeira mistica
na vida do caigara. Faz-se questdo até de um tostido. No geral ele chega a desempenhar um
valor em si mesmo e como testemunhos disso podem-se encontrar muitos velhos que
morreram na miséria deixando caixotes cheios de papel moeda e mesmo de moedas de
prata, provenientes do tempo do Império, mas que se negavam a empregar o dinheiro
mesmo na aquisi¢cao do sustento ou na consulta a um médico. Outro exemplo disso é o de
um velho do Perequé que um dia foi a Vila munido de muitas notas de ha muitos anos
recolhidas e que teve a maior decepgao quando lhe contaram que de nada mais valia aquele
armazenamento. [5] Foi dificil convencé-lo de que o dinheiro tinha saido da circulagao: ele

lhe representava um valor eterno... Muitos e muitos casos se contam de armazenamentos

REVISTA DE ANTROPOLOGIA 58(2)-2015 13



GIOCONDA MUSSOLINI. ORGANIZACAO ECONOMICA

nestas condi¢Oes — em caixOes de querosene — mantidos no comodo mais segregado da
casa, de baixo de chave.

Outra caracteristica do valor atribuido ao dinheiro provém da seguranca que ele
parece representar ao seu possuidor. Assisti nas vendolas do sul da Ilha, espetaculo muito
sintomatico desta forma de visdao. Diariamente as mesmas pessoas chegavam a venda para
comprar uma libra de arroz (nas partes mais afastadas, usam-se geralmente as medidas
antigas de peso), um pedago de sabdo e um punhado de sal. Nao lhes ocorria fazer uma
despesa de uma vez para um periodo longo. Era uma forma de compra picada, alids
condizente com a entrada do dinheiro ndo menos picada. Por outro lado, o pouco habito
do manuseio do dinheiro e o medo de atrapalhar-se, faz com que se va pagando a medida
que se separa um elemento. Vi senhoras que pediam arroz e pagavam. Depois pediam
sabao pagavam. Depois pediam pano e assim, sucessivamente.

Esta forma de aquisi¢do parcimoniosa nao sempre, mas nao raro, esta presa ao fato
de entrar dinheiro em pequenas parcelas. “Se a gente precisa de qualquer coisa em casa,
trabalha um dia, pesca um peixinho, trabalha como camarada, faz uma rede, faz uma
viagem de canoa a S. Sebastido e consegue o dinheiro”. Por outro lado, esta forma peculiar
de prover-se de dinheiro para o que falta, leva a flutuagdo da mao de obra nos trabalhos,
principalmente agricolas, e as queixas continuadas dos sitiantes que, mais ricos e com
melhores plantagoes, precisam contar com o auxilio da mao de obra assalariada: “Estes
camaradas nao tém nenhum zelo pelas coisas do patrao. Vém um dia. Fazem questio de
receber no fim da tarde. As vezes vém amarrar cana sé de manha. Depois do almoco nao
voltam mais. Alguns dao dois ou trés dias. A gente se queixa e eles nao dizem uma palavra.
Naio siao malcriados, isso nao. Mas no dia seguinte, ndo aparecem mais”. Ademais, como
me explicou um administrador nortista, pouco conhecedor do local: “Eles siao loucos para
conhecer o tempo. Sabem o que significa qualquer mancha no céu, qualquer ventinho que
sopra. E ninguém os manda pra ro¢a quando ameaga mau tempo”.

Alias, muitos me explicaram, referindo-se as idas a Santos: “A gente sabe do que
precisa. Calcula quanto tempo tem que ficar 1a”. Embarcar e desembarcar ¢ coisa mais facil
desse mundo. A inconstancia no trabalho assalariado ¢ de molde a nos causar preocupagao
e incompreensao. [5] [correto seria n. 6] Mesmo no que diz respeito a producdo para venda, a
inconstancia ¢ geral: um individuo um ano planta cana e vende para o engenho. No ano
seguinte, por qualquer motivo ja ndao planta. Um homem me alegou que nao plantava mais
feijao porque o lugar em que depositava, antes de baté-lo ao sol no terreiro, era a sala onde

agora funcionava a escola, e de sorte que “a escola esta me atrapalhando”. Contudo,
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trata-se de uma casa grande que poderia muito bem ter outro comodo disponivel, embora
em condigdes mais precarias, mas que a nés nao pareceriam. Em compensagao, ganhava
com a pensao da professora e isso ja representava um desafogo na obrigacao de fazer
outras coisas para ganhar...

No centro, Ilhabela, onde niao ha propriamente nenhuma producdo para consumo,
mas tudo ¢ adquirido, ainda se criam galinhas, colhem-se ovos e se faz uma ou outra horta.
Lugar de uns poucos funcionarios publicos, professores primarios do grupo, diretor do
mesmo, e um ou outro fazendeiro com fazendas em pontos mais retirados da ilha, além
dos funcionarios da lancha da carreira, e o ponto em que se pronuncia grandemente o valor
do dinheiro. Ali os precos atingem grande elevacao, mesmo em relagio a S. Sebastido,
defronte, alegando-se para isso o transporte maritimo. Como os ordenados nio siao
grandes e por outro lado, o custo de vida [¢] elevado e ndao ha auto-provimento, ¢ o lugar
de barganha por exceléncia. Pescadores do sul da Ilha queixam-se amarguradamente de
Ilhabela. Na medida em que estio mais ligados a S. Sebastido, principalmente por
proximidade espacial, o centro da ilha lhes motiva certa repulsa, o que motiva de parte a
parte queixas amargas. Ao morador do centro de Ilhabela, mais sofisticado, ocorre a
expressio de que “os moradores da ponta do sul nio tém nenhuma consciéncia de
regionalismo. Preferem casar, votar e vender seus produtos em S. Sebastido, como se nao
fizessem parte da Ilha”. Aqueles moradores, aos quais escapam razdes outras que nao
sejam possibilidades de ganho, recursos e divertimentos, apontam Ilhabela com desprezo:
“Na Vila tirando a igreja nada presta. Sao Sebastido ¢ o primeiro daqui em tudo. O pessoal
da Tlhabela s6 quer saber de pechinchar e conseguir tudo por nada. E um pessoal sovina,
que nem sequer um cafezinho ¢é capaz de oferecer quando se esta 13”. [7]

Além do comércio dependente da produgao fabril e de intercambio com areas mais
distantes (8. Paulo, Rio e Santos) ha, sem duvida, farta especializagiao regional na produgao
e um intercambio de produtos ali produzidos interbairros. Pode-se observar esta
especializacao principalmente em relacio aqueles produtos que provém de matéria prima
(taboa, com que se fazem esteiras; taquaras; madeiras proprias para canoas, limo, etc.).
Muitas vezes o recuo se processa na razao direta da distancia dos bairros, pelo provimento
maior da matéria prima empregada que em certos lugares vai desaparecendo. Outras vezes,
explica-se pela residéncia dos ultimos remanescentes dos fabricantes que nao raro também
se explica pelo fator distancia, uma vez que os bairros mais segregados e mais afastados da
rota normal das lanchas de pesca (que procuram geralmente os mesmos pesqueiros) sao

menos solicitados a sair para Santos. Bairros como Bonete, Enxovas e Indaiauba,

REVISTA DE ANTROPOLOGIA 58(2)-2015 15



GIOCONDA MUSSOLINI. ORGANIZACAO ECONOMICA

colocados na “contra costa” da Ilha, de dificil acesso, apresentam 6timas madeiras e se
especializam na fabricacdo de canoas, fato que se explica por dois elementos. Em primeiro
lugar, pela devastagio menor de suas matas, menos sujeitas a agao destruidora dos
primeiros tempos (de que os Arquivos conservam grande documentacdo) em que,
principalmente a zona do canal foi vitima da agdo pertinaz do derrubamento, até hoje
visivel. Em segundo lugar, por tratar-se de um bairro por demais segregado, em que o
unico meio de comunicacao (bairro pobre, por circunstancias diversas, principalmente
porém, pelas dificuldades de comunicagdo) ¢ a canoa, e onde a vida mais afastada leva os
moradores a necessidade de uma vida anfibia, rara é a pessoa que nao seja uma especialista
e que nao saiba fazer canoas. Donde se fazerem encomendas até de pontos muito
afastados, como por exemplo, de lugares dedicados a pesca em grande escala, como as
vizinhancas da Praia do Pinto, Rabo Azedo e Armacao. A diferenca do que se passa com
os raros especialistas do canal, que nido fazem canoas a niao ser por encomenda,
os “boneteiros” muitas vezes aparecem para oferecer seu produto. A arte de fabricagdo de
canoas tornou-se para eles um assunto comercial em grande escala. Nas vizinhancas de
Portinho, uma populagio negra e nitidamente mulata, volta-se para a feitura de esteiras de
taboa, cestos, samburas, pela abundancia de matéria prima no local. Figueira especializou-se
na feitura de farinha. A Ilha dos Buzios na producio do feijao. Seria abusivo, porém, falar
numa especializagao fu// time. [8] Nao existe individuo na Ilha que se entregue unicamente a
uma especialidade ou um bairro que se especialize num dado produto comercial com
exclusaio das demais atividades. Os fazedores de redes (de preferéncia mulheres)
localizam-se nas vizinhangas dos “entralhadores” e como em geral qualquer pessoa sabe
tecer redes, é esta oportunidade aproveitada. Os entralhadores de cerco’ se localizaram por
muito tempo nas vizinhangas do Sombrio e pela Baia dos Castelhanos, embora hoje
estejam se dispersando pela solicitacao que lhe ¢ oferecida até em outros pontos do Estado.
Os Bairros de Armacido, Praia do Pinto e Rabo Azedo, onde se acumulam muitos
descendentes de japoneses, especializaram-se na salga de peixe, uma das reais
especializacdes da ilha, ao lado da aguardente, e que sao mandadas para outros pontos do
Estado. A produgao das salgas pode-se dizer mesmo que nao se destina ao consumo local e
¢ toda enviada para o interior do Estado, onde imigrantes japoneses consomem o peixe
(que aos poucos vai se introduzindo na dieta nacional) preparado de uma forma especial,
com secagem em estufas que lhes da a impressdao de verdadeiras pedras polidas.

A visdo mais nitida que se tem da ilha em matéria de comércio interno, é de algo

fraccionado, pequeno, flutuante. Contudo, ha géneros que impreterivelmente sio do local;
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outros que estao sendo substituidos nos ultimos anos, com uma venda mais promissora de
produtos de fora; outros que sempre foram de fora. Entre os primeiros estio todos os
apetrechos relativos a pesca (trafico), com excecao, ultimamente, das redes para a
construcao das “trainas” ou “traineiras” que sdo feitas 2 maquina em fabricas de S. Paulo
(80 cruzeiros o metro), embora o entralhe seja feito na Ilha. No mais, a exce¢ao dos barcos
de pesca (e mesmo desses alguns sao construidos na propria Ilha) tudo o que se refere a
pesca ¢é feito no local (canoas, remos, redes, etc.). Contudo, dificil é localizar-se os
especialistas num unico ponto. Comumente se ouve, por exemplo, que o pessoal do
Perequé ¢ “danado e sabe fazer de tudo”. Ali se encontram os especialistas em todas as
artes, inclusive os conhecedores dos deveres sacros, das dancas tradicionais e das modas
de viola.

Dentro do padrio ecoldgico que preside as constantes trocas entre os varios pontos
da regido, estabelecem-se uma por¢ao de padrées menores. O Centro esta longe de ser
centralizador. Uma multiplicidade de relagoes se estabelecem entre varios pontos da ilha e
entre esses e o litoral fronteiro, de que o Centro nem sequer toma conhecimento.
Por exemplo, [9] os habitantes de Barquegaba e aquela parte do litoral fronteiro ao Ilha
vém a venda de S. Pedro vender muitos géneros (quais?) levando em troca sobretudo café
em grao.

A coisa mais importante a ser considerada ¢ a auséncia de um mercado fixo,
alidas para toda a regido. Esse fato parece ter importancia na inconsisténcia das
relacGes comerciais.

Na medida em que ¢ importante conhecer-se uma comunidade “quanto ao grau em
que permite ou define as relagdes comerciais entre seus membros” (Yucatan,196)’, vejamos
o que se passa nesse sentido na Ilha.

Existem prestagoes de servicos que nao sao cobrados em hipdtese alguma, em lugar
algum da Ilha. Nesse sentido, embora empregando trabalho e tempo, os membros da
comunidade nio comerciam. E o caso ligado as questées de moléstia e morte. Uma viagem
para transportar um doente, a feitura de caixdo de defunto, a feitura da cova no cemitério,
sdo servicos que se consideram fora de interesse comercial. De muitos bairros distantes vi
aportar canoas a S. Sebastidao chegando num dia e s6 saindo no dia seguinte (cerca de 10
horas de viagem, como no Bonete) e os camaradas, encarregados de transportar um

doente, nada cobravam.
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Em geral, a menos que a pessoa tenha comprado um determinado produto e que a
aquisi¢do se faga na venda, no mais empresta-se e nao se vende. Um mau pagador de um
empréstimo fica marcado.

Nos bairros menos sujeitos ao comercialismo, surgem desajustamento quanto a
prestagdao de servigos, justamente porque se esta pouco habituado ao padrao de comércio.
Todos se sentem explorados: os que recebem, pelo pouco que recebem; os que pagam,
pelo muito que pagam. Deve-se dizer, porém, que o habito pouco comum de se venderem
coisas ou trabalho, provém do grau de autossuficiéncia relativa em que vivem os moradores
desses bairros. Ndo ha um padrio claro e abstrato de relagdes comerciais. Nao ha a ideia
nitida de que o que se recebe por um servigo, implica em que se perdeu tempo em relagao
a0s servicos proprios e mais, que se procura adquirir o que nao possui. Esta ideia abstrata,
comercial, conseguem té-la de preferéncia ao forasteiro. Este, possui meios a disposi¢ao
que faltam aos do local. A prépria forma por que nos recebem (indicando-nos a melhor
casa do bairro e falando sempre em quantidades exorbitantes que devemos receber na
cidade), d4 a ideia de como se consideram os meios de aquisi¢ao de fora como uma fonte
facil e inesgotavel que lhes escapa. [10] Na medida em que [s¢] espera que um homem seja
trabalhador, o fator trabalho é grandemente valorizado. E o que se espera de um homem.
A pouca competicao por terras, num local em que o éxodo crescente leva o proprietario a
nao poder explorar toda a sua propriedade, cede-se a terra de favor. O que importa, entdo,
¢ aplicagdo do trabalho. A ideia ¢ bem nitida. “Da-se aquilo que o individuo niao pode
conseguir por si”. E a ideia que est abaixo da auséncia de mutirio agricola e que justifica
“os dias trocados”, a prestagdo de servigos por moléstia (quando o homem esta fora da
possibilidade de ser um elemento socialmente util). Gozam de ma reputagao as pessoas que
vivem de expediente e, alids, pouca oportunidade tém para isso, porque o lema ¢é geral:
“Aqui, quem nio trabalha nio come”. Nio sao movidos por nenhuma ideia abstrata de
filantropia. Tém seus padroes muito definidos de hospitalidade, mas isso ¢ outra coisa. Um
membro da comunidade procura pelo menos defender-se. O mais que se pode fazer em
seu favor ¢ nao dar-lhe o produto do trabalho préprio (sustenta-lo), mas poér a sua
disposi¢do os elementos de trabalho (terra, rede, etc.). Devido a esse padrio e
paradoxalmente, ha um aspecto aparentemente contraditorio nas alegacoes locais: de um
lado, salientam sempre a bondade do pessoal do local; de outro a sua ingratidao.

Devido a esse padriao de por a disposicao de outrem elementos de trabalho, nao se
cobram pelo trafico de farinha que, existentes em algumas casas, sio usados pela

vizinhanga. Em compensa¢iao, uma forma de pagamento possivel é um auxilio em trabalho:
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“dar uma maozinha quando o dono do trafico estiver forneando”. Nem mesmo isso se
espera, porém. Também nao se cobram canoas quando o que toma emprestado a utiliza
para fins nao lucrativos, nem também se cobram terras, a nao ser em alguns pontos.
Na medida em que a comunidade se ressente muito mais da falta de trabalho de que de
dinheiro, os que prestam favores gostam de ser retribuidos com trabalho quando
necessitam. Ademais, que preco iriam cobrar pelo empréstimo de um trafico? O padrio do
uso do préprio produto ou do trabalho ja goza de maior sedimenta¢io que o uso do
dinheiro. Pode-se observar bem isso, por uma por¢ao de sintomas caracteristicos. Em
primeiro lugar, a dificuldade que tém de fazer preco. Ha uma tal despropor¢ao que nio se
sabe qual o elemento de ponderagdo nos varios casos. Um homem rema, como camarada,
de S. Pedro a Ilhabela, por 15 cruzeiros. A viagem, quando o tempo nao esta bom, pode
durar 3 horas. Tem que voltar com a canoa para S. Pedro. No entanto, ¢ capaz de nos
vender um coco que apanhou [11] do chido por 2 cruzeiros. Ja para eles préprios do local,
o padrio monetario nio tem grande aplicagio. Um homem que usa o trafico de outro,
muitas vezes (nem em todos os pontos da Ilha) pode pagar com uma parte de farinha: dar
meio alqueite em cada 3 que faca, por exemplo, o dono de uma rede tem 1/3 do quinhio
total, o dono da canoa tem a metade de um quinhao pessoal; quem forneia a farinha de
outrem, tem a metade; etc.

O padrio do dinheiro — ndo tanto pela urbanizagdo, como pela distancia que
implica em mais autossuficiéncia.

Por outro lado, um irmio nao é considerado muito diferente dos demais. Nio raro
se ouve a alegacio de que “é muito pior trabalhar com membros da familia que com
estranhos. Estdo sempre pensando que a gente esta querendo explorar”. Muito
sintomaticamente, sempre se julgam prejudicados pelo grau de trabalho empregado: “Nao
queremos ser empregados de ninguém”. Hste padrio deve-se prender ao habito do nao
assalariamento e do individualismo de produg¢ao. Sem duvida, ha varia¢oes individuais entre
as familias. Contudo, o padriao geral nao implica em que se faca mais pelos membros da
propria familia que pelos da comunidade. (Alids, como ja disse, passa-se insensivelmente da
familia 2 comunidade). Excecao feita a familia imediata (casal e filho; pais), em relacdao aos
outros parentes pode-se agir com a mesma objetividade ou subjetividade que com os
demais vizinhos dependendo do campo. PASSA-SE MUITO INSENSIVELMENTE DA FAMILIA A
COMUNIDADE: OS PARENTES SAO apontados como fazedores dos mesmos mexericos.

A atitude geral é a de nido comerciarem na propria comunidade imediata.

Fundamentando isso, pode-se perceber a constante alegacao de achar-se elevado qualquer
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preco, mesmo quando para nés ¢ irrisério. Por outro lado, quando precisam de servigo de
alguém, ¢ sob pagamento ou entdo sob a forma de dias emprestados de trabalho. Nio raro
se falha nesses compromissos. Ademais, os moradores veem, como tnica saida, alugar seus
servicos a pessoas de fora. Contudo deve-se observar que a valorizagio que se faz do
emprego do trabalho, contribui para dar uma outra expectativa de comportamento em
relacdo a ele. Mesmo, porém, a monta empregada de trabalho de “estranhos” reduz-se aos
momentos de aperto. Este fato se explica nao apenas pelo habito de contar consigo
proéprio nos trabalhos de roca, como da pequena possibilidade que se tem de manter uma
mao de obra assalariada fixa. Pode-se chamar camaradas para cortar cana e amarra-la “para
ser posta no engenho”, servico que exige uma certa presteza, porquanto, uma chuva com a
cana ao relento pode causar sérios prejuizos. [12] Os participantes de comunidades mais
afastadas, porém, sdo capazes de tratos comerciais quando se afastam do seu “lugar” e vio
estabelecer um contrato com pessoas de outros bairros. Na medida em que os varios
bairros nio sio fechados numa economia de subsisténcia, mas mantém relacbes com
outros, existe esta possibilidade de atuar menos em termos de parentesco e vizinhanca e
mais em termos objetivos. Nao deixa de haver, contudo, como ja salientamos, uma
despropor¢ao nos precos pagos pelos varios servigos, principalmente se os considerarmos
do ponto de vista do trabalho implicado.

Uma das formas mais comuns de exploragao de um género comercial, consiste em
associarem-se dois ou 3 sbécios para uma empreitada. Nesse sentido, quando se trata de
comunidade mais afastada da rota do puro comercialismo (os donos de fabricas de
aguardente sio em geral mais “sabidos” e procuram explorar mais o trabalho alheio),
observando-se que ainda ali é o fator trabalho que entra como fator decisivo. Por exemplo,
em S. Pedro um agricultor, possuidor da maior extensao de terra do local, associou-se a um
segundo sitiante para fazerem juntamente uma plantagiao de cana a ser vendida, depois, no
conjunto, para um engenho no Curral. Dividiram-se os trabalhos e cada um deu a parte que
lhe cabia pelo trato. Quando um deles nio poéde comparecer ao trabalho, pagou camarada
para substitui-lo. Terminado o plantio, foi vendida a planta¢io toda para o engenho, sendo
o que teve a ideia da empreitada encarregado de pagar camaradas, por conta do engenho,
para colocar a cana no mesmo. O canavial foi vendido a 1.200 cruzeiros. Cada um dos
socios recebeu justamente a metade. Aquele a quem pertenciam as terras nao recebeu mais
por isso e nao mostrou nenhuma duvida quando o interroguei a respeito: “Nao, pela terra

nao se cobra”. Quando lhe perguntei sobre a vantagem de uma tal sociedade alegou-me:
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“Pelo menos assim a gente pode contar com alguém certo para o trabalho. Pode plantar
maior quantidade. Ha servicos que um sé nao da conta”.

Poderiamos, portanto, concluir que ha géneros e servicos que entram francamente
na trama comercial; enquanto que ha outros que se espera que sejam emprestados (mesmo
servicos prestados em determinadas ocasides, pelo padriao retribuitivo da comunidade,
espera-se que em situagdes idénticas sejam pagos). Desde, porém que se estabelecam preco
ou uma forma de retribui¢ao, os individuos se mostram intransigentes no desvio [13] do
padriao. Ha coisas cujo pagamento ja esta determinado por um padrio fixo. Podem variar
os precos; contudo o padrio serve de pano de fundo imutavel. Por exemplo, o dono de
uma canoa que a cede para uma viagem de transporte de passageiros, recebe em geral,
quando se trata de um bote grande, uma quantidade igual ao dobro do que recebe um
camarada; se for para conduzir um doente, ndo se cobra. O dono de uma rede recebe um
terco do quinhdo total, ficando os dois tercos restantes para serem distribuidos por todos
os camaradas; quem cede uma canoa para um arrasto, recebe meio quinhao de um
camarada. Quem da cana para moer no recebe a ter¢a; quem faz farinha com a mandioca
de outrem recebe a metade da producdo. No mais, ha pregos estabelecidos,
independentemente de padrao: prego por dia de trabalho na roga, pela feitura de rede, por
um balaio, por uma esteira, por um puga, etc...

Todos os géneros que tém uma saida mais ampla, para fora, geralmente siao
regulados pelos precos do mercado de fora. Um vendedor de peixes sabe que preco uma
lancha de Santos lhe pagara pela compra de seu pescado e pede isso quando faz oferta
local. Porém, aqueles géneros que ndao possuem esta forma de controle, muitas vezes ficam
durante muito tempo na rotina de um velho preco, estabelecido ha muitos anos, tal como
acontece, por ex., com os balaios, esteiras, etc.

Esta desproporcio cria as constantes reclamagoes ouvidas mesmo nos bairros mais
afastados. Por exemplo, as parteiras locais muitas vezes se queixam de que ninguém as quer
pagar pelos seus servigos ou entdo as pagam muito mal. No mais das vezes, sao mulheres
velhas, que ficaram sozinhas, sem filhos para dar-lhes subsisténcia e que se sentem em
dificuldade de manter a vida pelo seu “oficio”. Deve-se notar particularmente que esta
funcao — de parteira — ¢ uma espécie de funcdo intermediaria entre aqueles afazeres que se
espera sejam ministrados entre vizinhos, sem paga (moléstia) e os comercializados. Uma
parteira, principalmente nos bairros mais segregados da Ilha, nio ¢é simplesmente uma
mulher incumbida do parto: entra grandemente em fungdes presas ao lar, tal sejam cuidar

durante 8 dias da mae e da crianca, ministrar-lhes banhos, lavar-lhes toda a roupa e nao
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raro, fazer comida para o marido da parturiente e cuidar de prover a sua casa. Assume,
momentaneamente, a fun¢do da dona da casa. Espera-se que ela cumpra seu dever com
muita parcimonia, e no geral as suas reclamagoes nao siao feitas abertamente. Lugares ha
em que nao ha sequer esta especializacao. O lema é: [13] [correto seria n. 14, e assin em diante]
“Aqui uma mulher serve a outra. A gente nao conhece como fazer. Mas na hora, Deus
guia”. E muitas mulheres me contaram de suas experiéncias iniciais. Pude depreender o
grau de angustia em que se sentiram diante do primeiro caso, da tentativa e erro
empregados. Por outro lado, a cultura local nido criou aquele aparato todo que nos
esperamos ao redor do parto (dada a énfase que se coloca sobre a questao entre nds) de
sorte que muitas vezes, nas vésperas de dar a luz, uma mulher ainda ndo sabe com precisio
quem ira atendé-la. Nao se afeta por isso.

A valorizagio dos servicos, na medida em que nido possam ser providos pelo
proprio individuo ou pela comunidade imediata, também se verifica nesses casos. Mulheres
que tiveram parto dificil (o que é relativamente raro), como por exemplo, os casos de
partos pélvicos, motiva mais cuidado: entdo esta-se dispostos a procurar uma parteira mais
credenciada e mesmo a ir ao centro (Vila) ou a S. Sebastido onde existe uma excelente
parteira diplomada. Nesse caso, esta-se disposto a pagar pelo que for pedido. No caso da
parteira local, porém, chegam a ganhar de 15 a 30 cruzeiros por todos os servicos prestados
e anteriormente enumerados. (Em certos lugares 100 a 200 cruzeiros).

Num local de pouca especializagdo, ha grande curiosidade por aprender as coisas
das quais se necessita. Por outro lado, procura-se aprender aquilo que custe muito dinheiro.
Uns raros especialistas se destinam a feitura de pugas, redes, balaios, cestos, etc., e nao se
reconhece recompensa em aprender. Na medida em que a paga da comunidade ¢ pequena,
nao ha um padrao de competi¢ao estabelecido: ¢ como se se descansasse por ja se contar
com o provimento do beneficio determinado. Por exemplo, ¢ muito comum que num
bairro exista apenas um carpinteiro. Ele ¢ solicitado por todos. Se se muda, a comunidade
fica no desamparo. Muitas vezes resolve o problema pela busca, no momento oportuno, de
carpinteiro de outro bairro. Nao ha, contudo, a previdéncia de se preparar outros
seguidores do oficio, o que é perfeitamente compreensivel: nao ha margem para trabalho
de varios especialistas e mesmo os poucos que encontramos, nao sio full time. Mas a
consequeéncia do fato ¢ o estado de dificuldade em que se fica com o desaparecimento dos
encarregados de um dado métier. E comunissimo ouvir-se: “Aquele engenho funcionou até
o ano passado. Agora esta fechado”. “Tinhamos um carpinteiro e pedreiro aqui, mas

mudou para Santos”. “A parteira que tinhamos era 6tima, mas morreu faz um meés e agora
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s6 tém curiosas”. Quando a comunidade se habitou a se sentir segura com um determinado
[14] individuo, desempenhando um dado papel, é facilmente visivel o grau de desamparo
em que se encontra com a sua falta. Depois se acomodam. A ndo substitui¢ao do individuo
¢ causa e consequéncia a um tempo da desorganizagao da cultura. O grau de especializagao
decresce por falta de competicio e oportunidades; por sua vez, esta falta faz com que
individuos se movam, na procura de melhores lugares para a satisfagio de suas
necessidades. De muitos moradores do Bonete ouvi a asser¢io de que gostariam de se
mudar para os Castelhanos, porque ali encontrariam mais recursos. Num bairro de dentro
do canal (Siriiba) assisti ao enterro de uma preta velha, a parteira local. A choradeira era
geral. Ninguém trabalhou no bairro. A fama daquela mulher como “prestadeira de
servicos” nao se restringia, porém, ao local. De muitos bairros lhe vieram acompanhadores
ao enterro. E o slygan mais pronunciado era: “Como vamos fazer sem ela? Foi ela que
aparou toda essa criancada. Como ¢é que vamos fazer agora?”. Mostravam-se
particularmente alarmadas as mulheres gravidas ja acostumadas aos servicos de Dona
Capota, como era chamada. Alias, diga-se de passagem, é por ocasido dos enterros que se
nota o valor atribuido a urna pessoa, num local em que nio ha facilidade de substituicao e
em que, a simples morte de um membro, pode acarretar a decadéncia de uma fungdo por
ele desempenhada e deixar a comunidade em polvorosa.

Embora seja dificil estabelecer para a Ilha, uma gradiente em que se marque, numa
sucessao crescente ou decrescente, um certo tipo organizaciao, sem duvida é possivel
estabelecer-se, para os diversos bairros, um grau de independéncia relativa. Ela nem sempre
esta em funcao da distancia geografica, como o dissemos. Muito mais em funcao do tipo de
exploragio a que se dedicam seus membros. Uma zona de pesca amplia consideravelmente
o mundo lugarejo, mais do que o consegue uma zona agricola com engenhos. Numa area
voltada a pesca, o contato de maior numero de pessoas com Santos ¢ evidente, enquanto
que numa zona de engenhos, quem se poe em contato com o mundo exterior é o proprio
dono da fabrica e nao os demais. Mesmo que indiretamente, um vendedor de peixe para
barcos de pesca, faz suas encomendas diretamente para Santos, manda recados, fica a par
das condi¢oes do mercado do porto principal. Amplia-se consideravelmente sua area de
atengdo e de interesses. Deve-se observar que de uma forma geral, sdo os bairros do sul da
ilha, menos voltados para a pesca de barcos, que mantém mais vivas as tradi¢cdes locais e se
organizam mais de acordo com os padroes tradicionais. [15]

HABITOS MENTAIS PECUNIARIOS E COMERCIAIS: Talvez provenha do fato de uma

nao existéncia objetiva desses habitos o desejo de sair. Chega-se ao paradoxo de sonhar
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com ganhar a vida fora, com uma tal auséncia de previsao, como se dominasse unicamente
aquele desejo de ganhar dinheiro que a comunidade local ndo pode fornecer. A experiéncia,
porém, vai ensinando: “Esta rapaziada pensa que se chega em Santos e se comega a catar
dinheiro com a pa. Depois veem o que acontece: ganham e gastam tudo o que ganham.
Tém que pagar até um grao de feijaio que comem. Pagam casa e tudo o mais. E voltam
correndo”. Reside no fato uma certa dificuldade raciocinar em termos abstratos, de fazer
relacdo entre dever e haver. Agucam-nos o desejo de ir ganhar fora. Perdura, porém, aquela
mesma atitude individualista que na comunidade imediata. A flutua¢ao da mao de obra na
pesca reflete o mesmo fenomeno dos que se engajam para ganhar alguma coisa na
agricultura. E um embarcado me explicou: “A gente vai para Santos ganhar algum dinheiro.
Calcula o tempo que vai ficar 1a. Depois volta”. E verdade que ja se vai formando uma
turma de embarcadigos mais fixa, principalmente constituida daqueles que representam os
postos mais altos na hierarquia da pesca (trabalhadores qualificados) tais sejam o mestre do
barco, o mestre da rede e o motorista. Motorista de barco passa por um exame em Santos.
Nio ¢ coisa que possam fazer: “Quando me perguntam onde ficam os recifes, que mio a
gente deve dar a um barco que pede passagem, quais sio os principais portos, peixe, etc.,
tudo isso eu sabia. O pior foi quando comecaram com a ‘teoria em quantas partes se
divide uma bussola; quantos graus tem, a roda dos ventos, contas, etc. Ai é que foi duro”,
explicou-me um motorista.

O individuo que se retira para Santos sente um conflito entre uma forma de vida
menos comercial (em que, pelo menos em grande parte, ele se basta) e a vida estritamente
comercial de uma cidade grande. E a alegacio de que tém que pagar tudo, nada do que
consome em Santos é produzido por ele. Tem maior chance de permanecer na pesca
aqueles que trabalham pelo sistema de partilha. Um mestre de lancha, cuja esposa me
alegava que preferia que o marido tivesse um ordenado fixo, me assegurava: “Eu nio.
Prefiro arriscar. Ha meses que nao faco nada. Mas também ha meses que ganho muito.
Prefiro ter a minha parte”. Em geral, principalmente quando se trata de empregadores
brasileiros segue-se esse sistema, fortemente arraigado, da participacao nos lucros. [16]

O dono de um dos maiores barcos da costa paulista informou-me que é a unica
forma de prender o pescador. A pesca exerce grande atra¢do no caigara por varios motivos:
a) em primeiro lugar, ¢ uma das unicas oportunidades que o caicara tem de se engajar em
outro métier que nao seja a agricultura, numa fase de decadéncia desta e numa fase de

desenvolvimento da pesca, principalmente a partir de 1926, com a introdugao dos barcos;
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b) o sistema de partilha entre os componentes da tripulacio segue um velho modelo ja
estabelecido pela pesca local, padrao, portanto, que ja tinha precedentes na propria cultura
local, embora tenha sido adaptado a uma série de circunstancias que o barco acarreta;

¢) o individuo que se dedica a pesca tem oportunidades de descanso desembarcando
quando considere de conveniéncia, intercalando fases de servico intenso fora e de
permanéncia no seio da familia;

d) em Santos o individuo encontra uma série de distracées e de satisfagdes que seu lugar
imediato nao lhe pode fornecer;

€) a pesca representa um oportunismo muito condizente com a maneira de ver local:
“na pesca, num dia, a gente pode ganhar o que levaria um ano para tirar na agricultura”.
Em termos dos proprios caigaras, o que mais seduz na pesca, ¢ que parece um jogo: a gente
arrisca. Pode ganhar e pode nao ganhar. Mas quando ganha, compensa pelos sacrificios.
E numa tunica viagem, um camarada de barco pode perceber até 1.200 cruzeiros.
Uma perda na agricultura, nao pode ser compensada a menos de 1 ano;

f) além do mais, a pesca representa uma oportunidade de trabalho conjunto que a
agricultura nao fornece na Ilha. Basta percorrer uma zona de plantagdes para ver-se o
individualismo com que se trabalha. Nem sequer o marido e a mulher (a nido ser nos
periodos de plantio) trabalham lado a lado. Nao ha mutirdes agricolas. Conta-se com
dificuldade de mao de obra. Na pesca, enquanto se aguarda o momento de “dar um lango”,
o individuo repousa, toca viola, canta ou se dedica ao conserto da rede (quando faz parte
da equipe da rede), juntamente com os colegas, em franca camaradagem. Um morador da
Ilha, natural do local, pos as coisas nos seguintes termos: “o homem sério, cumpridor de
seus deveres, amante da familia que estima estar sempre ao lado dela, que gosta de pouco
falar, este ¢ agricultor; o sem responsabilidade, que hoje esta aqui, amanha ali, que nem
sabe o que esta passando em sua casa, que gosta de farra e de prosa, este ¢é
o pescador”. [17]

@) acresce ainda que o barco de pesca estabelece continuas comunicagdes do pessoal que
sai com a Ilha: “A gente esta em Santos. Mas recebe ma noticia e vem logo na primeira
oportunidade. Sempre ha barco para levar as novidade e para trazer a gente”.

h) Finalmente, cumpre notar que o caigara da Ilha localiza-se em determinados pontos,
de Santos. Para se encontrar gente de Ilhabela, basta esperar pelos barcos que chegam a
tarde a rampa do Mercado, ou na Ponta da Praia. Como residéncia, geralmente se localizam
no Macuco. Transferem, portanto, para fora da Ilha, conhecidos, que lhes dao uma

sensagao de seguranga e nao raro, mantém em Santos alguns de seus costumes tradicionais.
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Por exemplo, as mulheres que saem como empregadas domésticas nao gostam de S. Paulo.
Preferem Santos “onde tem muitos conhecidos”. Nao raro também os mais abastados em
Santos arranjam um “bate pé”™, convidando o pessoal da Ilha que saiba dangar, “para matar
a saudade”. Por outro lado, as festas dos padroeiros locais, sio sempre oportunidades para
“dar um pulo” a Ilha, ndo raro na posi¢ao de festeiros, pela oportunidade que tém de ter
mais dinheiro a disposi¢ao para custear a festa, que esta decaindo no sentido de ser uma
festa de participagdo comunitaria em seus gastos.

Nota-se que ha muita briga de familia principalmente por causa de heranga. Os que
ficam na propriedade sao geralmente considerados como usufruindo beneficios indevidos.
Nio sdo raras as questoes por terras. Na hora da partilha (inventarios) ¢ dificilimo chegar a
um acordo. Muita compra de terra foi dificultada pelo grande numero de herdeiros
afastados e pela dificuldade de fazé-los chegar a um acordo. Em geral, as relagGes entre pais
e filhos resistem muito mais ao desenvolvimento do comercialismo que as relagées entre
irmaos. Muito embora se saliente que ja ndo persiste hoje o antigo respeito, contudo pode-
se observar que o padrio continua de pé. Assim, por exemplo, enquanto o viivo ou a viuva
permaneceram vivos “as coisas ficam como estavam”. Ninguém vai pensar em fazer a mae
dividir a propriedade. Acresce ainda que no geral, quando os filhos ocupam a propriedade
paterna, apos o casamento, praticamente ja se deu a partilha: cada filho constréi sua casa e
vive de sua rog¢a. Mesmo quando partilha da mesma casa do pai, geralmente isso ¢é
provisério e, como padriao geral, mesmo nesse caso, o celeiro ndo é comum: as ro¢as sao
separadas e a comida ¢ feita para o casal e seus filhos. [18] Vivem juntos apenas o casal e a
mae ou o pai (dono da propriedade, no geral) quando vitvos. Mas a chamada organizacio
patriarcal da familia ndo existe na Ilha. Tive oportunidade de encontrar casais de velhos,
bem velhos, residindo sozinhos, tendo os filhos a pequena distancia. Ademais, pode-se
esperar um auxilio de filhos ou de pais em circunstancias criticas. Mas niao ¢ uma
expectativa de comportamento que os filhos fiquem com o encargo de pais inertes.
Na relativa dificuldade em que vivem, muito embora um pai velho possa se queixar
amarguradamente de um filho que em Santos nao se lembre que ele existe, quando o filho
permanece na propria vizinhanga, alega: “Mas o que é que meu filho pode fazer por mim?
Também tem a sua familial”. Uma senhora cujos filhos do sexo masculino e algumas filhas
sao casados, enquanto ela permaneceu com 4 filhas solteiras na propriedade deixada pelo
marido, me disse quanto ao usufruto exclusivo que fazia da propriedade niao reclamada

pelos casados, com igual direito a heranga: “Eu fiquei e eles safram. Compraram terra por
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conta deles. De vez em quando[,] quando colho alguma verdura, dou. Mas nio sou
obrigada. Dou porque quero”.

Notam-se que muitos inventarios foram realizados somente depois de muitos anos
(20 ou mais) do falecimento do primeiro conjuge. Se bem que de juris devessem fazer
imediatamente o inventario, de fato nao o fazem se houver ainda um dos pais vivo.
Espera-se pela morte do segundo. Em geral, as coisas se passam da seguinte forma: Fica na
propriedade nem sempre o filho mais velho, mas aquele que nunca saiu e que tem mais
apego por ela. Os outros, ou ficam ou vao embora. Aquele que fica pode fazer como se a
propriedade fosse apenas dele. Para evitar questoes, se a familia nao ¢ unida, ele procura
juntar dinheiro e comprar a parte dos outros irmaos. Vai comprando até ficar com a
propriedade toda. Quando a familia ¢ unida, o irmao pode ficar na propriedade sem que
ninguém lhe peca contas. Agora, é outra coisa quando quer vender: entdo tem que
consultar. Se a familia ndo ¢ unida, os irmaos podem nao chegar a um acordo. Entdo,
podem se reunir e vender a terceiros a propriedade total. Como no geral aquele que ficou
na propriedade é considerado o tronco, a propriedade fica indivisa enquanto ele ou a
mulher permanecerem vivos. Acontece que muitas vezes chega a ter netos. Mais tarde
aquela propriedade, na época da partilha, nao raro atinge a geragao dos primos. Entdo as
disputas sdo graves. O interesse meramente pecuniario faz com que se dé preferéncia a
vender a terra por maior pre¢o a um estranho que a um preco menor [19] a um irmao.
S6 mesmo naqueles bairros que, muito segregados ou sem engenho niao agucem a
curiosidade de pessoas de fora, tem oportunidade de oferecer chances a um membro da
familia. Outras vezes, ao contrario, a familia pode adquirir terrenos nas vizinhangas e
localizar-se nas proximidades. No geral, porém, sempre que se trata de aumentar a
propriedade, esta iniciativa parte de um pai de familia e nunca de irmdos. A tendéncia a
agregacao da propriedade é preocupag¢io de um chefe de familia; a de desagregacio,
dos filhos. Quando muito, estes ultimos podem resolver vender as terras em conjunto.

Os locais muito afastados, ndo solicitados por pessoal de fora, como zona de
veraneio, oscilam entre duas tendéncias: de um lado, uma verdadeira pulverizacio da
propriedade, proveniente da compra fraccionada de um herdeiro que imigra, ou entdo, que
conserva parte do que herdou e vende a outra; de outro, as propriedades grandes,
resultantes de herdeiros que nao ficaram no local, deixando, nio raro, ao menos um
representante da familia para zelar. As duas tendéncias se completam para dar uma
caracteristica muito interessante a esses locais: observa-se, por exemplo[,] que os pagadores

de impostos sao em muito pequeno nimero em relagio ao nimero de habitantes da area.
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Grande propriedades ao lado de propriedades minudsculas. Argumento: “o importante ¢ ter
a casa. Terreno para plantar, qualquer um da”. A casa representa realmente o “esteio” na
mentalidade local: “Meu pai esta construindo uma casinha, porque a casa ¢ o mais
importante” ¢ frase corriqueira. As casas cedidas ou aquelas que donos de terrenos
permitem que os ocupantes construam sio casas de pau a pique, cobertas de sapé. Nao se
permite fazer casa de tijolos, porque implicaria em limitagoes ao dono das terras. Casa de
telha é sinonimo de propriedade. A impossibilidade de vender o terreno todo, faz com que
se conservem grandes propriedades. Como nao se pode explora-las, principalmente pela
solicitagao que o mundo de fora apresenta e pelas poucas vantagens e auséncia de mao de
obra local, cedem-nas de favor. Isso por sua vez implica na ndo necessidade (aliada a
impossibilidade pecuniaria) de se comprar propriedades maiores que as que deem para
construir uma casinha e cerca-la de um pequeno terreno, onde se plantem fruteiras.
“As plantas que sdo de raiz, sdo plantadas ao redor da casa”. Sdo simbolos de estabilidade.
As demais, de raiz (mandioca, por exemplo, simbolo mesmo do alimento) sio plantadas
nos terrenos cedidos”. [20]

Dada a expectativa local de que os proprios moradores, mesmo quando
necessitados de trabalhos de seus vizinhos, tenham que paga-los, mas, por outro lado, nao
podem pagar muito a um camarada, a variagao dos salarios locais ¢ coisa relativamente fixa.
Nas zonas, porém, em que a entrada de “capitalistas” de Sdo Paulo, dedicados a exploracio
da terra existe (principalmente entre Ilhabela e Barra Velha e atualmente até a Fazenda) os
assalariados assumem uma feicdo diferente: nao sé6 pedem maior preco para os seus
trabalhos (em funcao da possibilidade daqueles de fora em paga-los), como também sao
conhecedores das leis trabalhistas no que diz respeito aos salarios minimos. Dada a
raridade da mao de obra, muitos desses proprietarios de fora chegam a pagar 30 cruzeiros
por um trabalhador de roca e até 80 cruzeiros por um artifice (pedreiros e carpinteiros).
O individuo, portanto, chega a alugar o mesmo trabalho por pregos diversos, conforme se
trate de fazé-lo para alguém do lugar ou para alguém de fora.

Os chamados capitalistas tém, aos olhos do morador local, o valor de uma forma
impessoal e abstrata. Valem para eles os esteredtipos muitas vezes adquiridos de fora —
alguém que dispoe de capital para aplicar capital, esse que ¢é grande, inesgotavel,
proveniente de uma fonte ndo menos abstrata que se chama a facilidade de adquirir
dinheiro em S. Paulo — e completados por algumas observagoes locais, a respeito de seu
comportamento. Em algumas fabricas de aguardente na Ilha, o dono geralmente esta

ausente (Engenho d'Agua, Barra Velha, Fazenda) e dispde de administradores
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(“ministradores”) que agem em seu nome. Em outros lugares, porém, embora os donos
sejam pessoas de fora, metem-se a testa do negbcio e se transformam num colono,
participando de todos os trabalhos de que aquele participa. Nesse ultimo caso, dentro em
pouco o individuo passa a pertencer a propria comunidade, emaranhando-se nas suas teias
de relacbes, sendo convidado para festeiro, para compadre, etc... Uma série de relacOes
pessoais se estabelece com ele. Tais sao os casos do Engenho da Ponta das Canas,
da Cascata, etc. Na medida em que esses individuos sio obrigados a viver no local,
procuram, nao raro, prove-lo de algumas vantagens: canalizam a agua, consertam o porto,
melhoram as estradas de seus terrenos, possuem em casa depositos de remédios contra a
maleita, mordida de cobra, etc. Tornam-se assim, involuntariamente embora, centros de
beneficios locais. Uma integracao cada [21] vez maior os arrasta. No caso do dono ausente
as coisas mudam de figura. Nao raro o administrador assume um ar de importancia e, sob a
alegacao de que tem que fiscalizar os interesses do patrdo, nem sempre se torna muito docil
no trato com os colonos. Ademais, estes sentem que ele nao é dono. Compensam-se, no
geral, alegando a falta de conhecimentos praticos e o desconhecimento do ambiente
particular da ilha, como motivo de desprestigio: “Estes ministradores vém pra ca, se metem
dentro de casa e comecam a dirigir as coisas de plantacao sem saber nada. Veja o Engenho
d'Agua: porque é que estdi com aquela beleza de plantacio de cana? E porque o francés
boto6 1a um caigara pra dirigi tudo. Aqui o clima ¢é outro. S6 o caicara pode dizé: Aqui eu
nao planto, porque niao ¢é proprio. S6 ele sabe que distancia deve ter entre os piques de
cana, o melhor més para plantar e outras coisas. Os ministradores podem vim cheios de
teoria na cabega. Mas de que vale a gramatica? Comegam por ter um medo terrivel de
borrachudo. Querem ir pra roca de luvas.. Ora, um dono de propriedade, ou um
ministrador que ndo se mete a testa do servigo esta perdido. Porque aqui ninguém tem
interesse pelo bem do patrao”.

De uma forma geral, nem mesmo os proprio moradores locais esperam dos que
sao por eles assalariados grande interesse. Ha sempre um antagonismo expresso ou
encoberto por baixo dessas relagdes. A visio do problema ¢ diversa quando vista pelo
empregador e pelo empregado. Por outro lado, porém, nio se espera que um simples
proprietario local faga grandes coisas, porque nao tem meios. Com o pessoal de fora é
outro caso. Esta visao se fundamenta em muitos fatos: em primeiro lugar, o proprio
conhecimento de um vizinho torna a comunidade conhecedora de seus bens podendo
avaliar com justeza de suas posses. Em segundo lugar, em relagdao aos “capitalistas” vindos

de fora, esta visdo ¢ fantasiada: comega que eles podem pagar pela propriedade pregos que

REVISTA DE ANTROPOLOGIA 58(2)-2015 29



GIOCONDA MUSSOLINI. ORGANIZACAO ECONOMICA

nao foram alcangados na comunidade e que teria tornado impossivel a sua venda para um
pequeno sitiante. Além disso, valorizam-se muito os meios aquisitivos de fortuna
encontrados 14 fora. Um dono de engenho expressou-se: “Aqui a gente pode ter uma canoa
cheia de dinheiro. Mas quem tira e ndo poe, acaba perdendo tudo. Em S. Paulo,
o individuo tem oportunidade de encher a canoa cada vez mais. Chega aqui e aplica e
continua a ganhar 1a fora. Se tivesse que contar s6 com o que ganha aqui, pouca coisa
poderia fazer.” Ademais, preza-se muito todo o conhecimento que nio se pode participar.
“Um homem de S. Paulo tem muito entendimento”, é a visio [22] geral. E verdade que
bem pouco valem esses conhecimentos na propria ilha que é outra atmosfera, outro clima...
Mas representam possibilidades infinitas 14 fora, onde os trabalhos e as possibilidades sao
outros. Muito se mostraram curiosos por saber quanto eu ganhava: “Mas a senhora deve
ganhar muito. Pelo menos uns 10 contos por més, porque até um camarada de lancha
ganha tanto, como ¢ que a senhora que ¢ de estudos nao vai ganhar?”.

No que se exige, como pagamento, de um proprietario de fora, nada existe, no
fundo, de um interesse vicinal: ele ¢ um vizinho, mas também alguém que ganha la fora,
que tem possibilidade de aplicar aqui o capital que adquire 14 fora. Nao é um vizinho no
sentido pleno da palavra. Pode-se, portanto, usar para com ele mais impessoalidade nas
relacdes econdmicas. O morador local, quando tenha alguma chance de ser bem sucedido,
mesmo assim goza de certa consideracao no tocante a sua sovinice. Conforme a letra de

um Pasquim, no qual se fala do “paodurismo” de dono de lancha local, vem a justificativa:

E um péo duro de chapa
Isso ¢ o que vi falar

Antonio nao é pao duro
Tem seus filhos pra criar
Ganha com dificuldades

Nas brabas ondas do mar’.

Acontece, por outro lado, que aquilo que de fora, nao participante dos trabalhos de roga,
pede, ¢ algo que lhe escapa: ele ndo sabe como fazer, “'nao tem ciéncia da rog¢a”. Ao passo
que um proprietario local, conhece todos os elementos da cultura que pede aos camaradas.
Este fator tem, subjetivamente, muita importancia numa cultura em que se valorizam
pouco aquelas coisas que se podem obter por conta propria (mesmo que no momento se

esteja impedido da consegui-las) e [s¢] enaltece tudo o que lhe escapa e de que necessita.
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De uma forma geral, portanto, nas zonas em que a influéncia de fora ¢ mais
palpavel, ja se vai estabelecendo um padriao de regras implicitas, pelas quais se regula o
comportamento em relagao aos de fora e aos da comunidade. Os conflitos surgem quando,
com possibilidades de explorar um ramo qualquer comercialmente, sio os proprios
parentes e vizinhos que entram na facanha. Por exemplo: o habito de dar o trafico de
farinha emprestado, sem retribui¢do alguma em prego ou produto € arraigado em toda a
Ilha. Nem se cogita de estabelecer uma compensagao: “O que ¢ que se iria cobrar?”
respondiam-me admirados. [23] “Mesmo que pudessem dar uma parte de farinha, seria
uma porcio ‘de bobagem™ que nenhum adianto traria”. Contudo, parece que se tende a
estabelecer aos poucos um padriao de cobranga quando a farinha produzida vai ser vendida
fora. Na ITha dos Buzios’, onde a possibilidade de obter algum dinheiro é escassa, o padrio
ja esta estabelecido: “Eles usam o trafico e gastam o material. Nao ¢ justo que ganhem
depois sem dar nada”. O argumento ¢ deveras elucidativo: em primeiro lugar, porque o
desgaste de um trafico de farinha (com exce¢do dos tipitis) ¢ muito lento. Em segundo
lugar, porque quando se trata de fazer farinha para o proprio gasto, ndo se cogita esse
pormenor. Na Ilha de S. Sebastido, porém, ha bairros em que se empresta o trafico, sem
cogitar se é para fins comerciais ou para subsisténcia.

As mesmas expectativas se notam em relagdo aos presentes: no local nio se dao
presentes. Mesmo para uma festa de casamento, “a gente vai para comer: nao precisa levar
nada”. Espera-se, contudo, ser-se presenteado por pessoas de fora. F uma expectativa tio
geral que a gente se sente mal se nao levar “alguma coisa”. Nao raro, esta-se dando o
habito de pedir-se a pessoas de fora que batizem os filhos ou sejam padrinhos de
casamento, na expectativa de uma retribuicao. “Aqui, quando querem conseguir alguma
coisa, levam a gente de compadre”, explicou-me um morador de S. Pedro. No geral sio os
possuidores de terras ou donos de barcos que tém maior numero de afilhados. E verdade
que também os padroes de amizade e parentesco influem muito.

Por outro lado, é costumeiro “tirar de festeiro” individuos que chegam a se apegar
a comunidade, mas que sejam de fora. Entende-se que aquele de fora tem oportunidades
maiores de dar maior brilho as festas pela contribuicdo monetaria.

Contudo, o padrio de hospitalidade ¢ bem marcado nos seguintes dizeres de uma
senhora que me hospedou por varias vezes em sua casa, sendo que da primeira vez
negou-se terminantemente em aceitar qualquer retribui¢dao: “se naquele tempo em que a

senhora mal era minha conhecida eu nao lhe cobrei, ndo é agora que va cobrar quando ja é
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uma amiga”. Contudo, pouco resistiu a0 meu apelo de pagar, para me sentir mais a vontade
e ndo teve nenhuma inibi¢ao em fazer as contas com todos os quebrados que eu lhe devia.

Por outro lado, um presente representa uma dificuldade de avaliacio. Como saber
o quanto valem as coisas que damos em troca da hospitalidade? [24] A avaliacao de coisas
que a noés pareceriam mais compensadoras ou de maior valor, nem sempre nos é favoravel.
O conveniente ¢ fixar um preco. Ele nos liberta de dar tratos a bola na escolha de presentes
e da aos que nos hospedam maior sensagao de seguranca e retribui¢ao exata.

Pode-se observar, porém, que ja ha um padrio estabelecido de hospitalidade que
poderfamos chamar de “hospitalidade comunitaria” nos varios bairros visitados e que é
tanto maior, quanto mais afastado e o bairro (quando outros fatores nao entrarem em
conta). Assim, quando se chega a um local, indicam-nos logo a melhor casa e nos levam até
la para que nos hospedem. Em todo o bairro existem determinadas casas que
habitualmente se especializam na fun¢ao de hospedar. Quem nao conhece de Dona Eva,
no Perequé, que hospeda até os frades do Bairro de S. Francisco? E a casa de Maria Pinto
em S. Pedro, onde se hospeda a professora, os inspetores escolares e os demais visitantes?
E a de Dona Julinha na Prainha? De dona Veronica no Bonete? Os individuos aos quais
falamos em visitar um bairro, dispdem: “A senhora pode ir que encontra hospedagem.
Pode ficar na casa de Dona Fulana”. Contudo, observei principalmente no Bonete, que a
comunidade toda auxilia a dona da casa na sua recep¢do: quando passava por um local,
alguém me chamava: “Tome esses ovos para mecé tomar seu café amanha cedo”. E o dia
todo era um desfilar de gente que me trazia presentes: ovos, frangos, jacas, bananas, postas
de peixe, etc. Era uma forma de auxiliar a minha recep¢ao e também de participar nas
vantagens que eu pudesse proporcionar a dona da casa. Notei esse padrdo principalmente
nas paragens mais longinquas. Em outras, ja ha um padrao estabelecido pelo qual se recebe
a professora como pensionista, de sorte que era mais facil estenderem a mim os habitos
anteriores, com preco estabelecido pela hospedagem.

O nosso habito de dar, sem nenhuma expectativa de retribuicdo, parece ser alheio a
vida local. Sempre que me levava remédio para maleita, vinham armados de dinheiro.
Nunca deixaram de perguntar quanto era. Era um produto pelo qual estavam habituados a
pagar. Dando a alguém, imediatamente surgiam muitos outros procurando “comprar’: uma
notinha de dinheiro era sempre visivel, embora parecessem recear, ao mesmo tempo, que
eu pudesse ter a ideia de cobrar pelo que tinha dado a outros. Uma vez, porém, que eu
nada cobrasse, infalivelmente mandavam-me uma fruta, um pedago de peixe, uns ovos...

Outras vezes, comecavam pela oferta, ¢ de uma maneira bastante “ingénua”, segundo

REVISTA DE ANTROPOLOGIA 58(2)-2015 32



GIOCONDA MUSSOLINI. ORGANIZACAO ECONOMICA

nossos [25] padroes mais sofisticados de etiqueta, iam direto ao ponto: “Eu queria saber se
a senhora tem ainda af daquelas pastilhinhas de maleita”. Mesmo aqueles que nio tivessem
necessitando do remédio (vi, em muitas casas, comprimidos para maleita completamente
gastos, dentro de gavetas, em desuso), nio deixavam de aproveitar a oportunidade
de pedi-lo.

Um velho doente que me fez um puga, em cujo trabalho gastou quase uma semana,
cortando os dedos com o cipd, pediu-me 12 cruzeiros pela rede. Dei-lhe vinte alegando
que queria que desse 5 para sua irma doente os outros 3 excedente ficassem para ele
porque eu queria lhe dar. Imediatamente o velho foi para uma roga distante, no “sertao” e
me trouxe um cachinho de bananas. E antes havia insistido: “Mas o prego ¢ 12 e nao 207,
o que me levou a toda uma explicagio, de forma a que ele pudesse conservar seu padrio de
valorizagao local, e ndo se meter depois em expectativas muito esperangosas...

O padrao da reciprocidade ¢ grandemente arraigado. Porém, esta reciprocidade é
posta em termos muito mais de trabalho, quando se trata de pessoa local; muito mais em
termos de objetos, quando se diz respeito a pessoa de fora. Para estes, nao apenas eles
podem fornecer o que eles nao possuem (corriqueiro entre vizinhos), como podem esperar
receber aquilo também que nao seja corriqueiro na vizinhanca.

Nio ¢ apenas no uso do dinheiro como meio de troca que diferem as comunidades
periféricas. Mesmo em Ilhabela onde, segundo expressio dum caigara “é tudo na balanga”,
muitas vezes se empregam medidas antigas, principalmente na compra e venda de artigos
fabricados no local. Sao as “maos” de milho (... atilhos), sao os alqueires de farinha, sdo as
libras de feijao. Por outro lado, estas formas sio menos comuns no centro que na periferia.
E uma espécie de transposicao ja ¢ conhecida: o caigara sabe a quantos quilos corresponde
um alqueire; a quantas gramas uma libra. Por outro lado, nos bairros periféricos,
as medidas antigas de capacidade sio grandemente usadas, muito embora nio seja
incomum o uso da balanca. Muito sintomaticamente, um dono de venda me traduzia,
(quando eu atendia na mesma) em linguagem do sistema métrico, a significacio do antigo
sistema de pesos e medidas: meia libra sio 250 gramas. Notava-se, alids, a tendéncia dos
vendeiros, quando eu me metia a servir na venda, a me fazerem nao dar muita conta ao fiel
da balanga: Faziam questao que o artigo fosse bem pesado e ndo em seu [20] proveito.
O emprego de algumas medidas de capacidade antigas, ainda ¢ usual mesmo no centro,
muito embora mais para intercambio entre o vendedor e o dono de venda, que entre esse e

os compradores do varejo. Ndo se empregam muitas das medidas que encontrei na
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periferia (salamim, por exemplo) e que segundo os mais velhos do Centro, eram ali usado
no “tempo de crianga”.

O proprio caicara, embora nem sempre se dé conta do sentido profundo das
relacGes postas em termos antigos e modernos, nota-lhes as diferenca: “Na balanga ¢ mais
certo. Mas nosso costume aqui é outro. Quando se aperta um pouco mais vai mais; quando
se deixa mais frouxo, vai menos. Mas isso nio tem importancia”. Nos bairros mais
afastados, o emprego das medidas antigas se faz na propria venda, muito embora de
preferéncia para certos artigos: feijao, farinha, ou seja, produtos produzidos no local;
os importados, geralmente sio comprados e vendidos a peso, donde o uso sincronico de
dois tipos de pesos e medidas diversos, lado a lado. A esta diferenca corresponde um
padrao valorativo diverso. Por exemplo, um dono de fabrica de aguardente calcula a cana
que constitui um canavial a olho e faz a oferta: “Ele tem pratica e calcula e faz o preco”.
Também quando se vende a cana aos carros, tudo ¢ a olho: “vai uns tantos feixes, mais ou
menos”, informam. Também quando rematam um quinhdo, todo de uma vez, fazem as
vezes precos que nao correspondem ao das unidades. Por outro lado, quando o pescador
local vende os seus peixes para os barcos de pesca, enchem-se caixoes de 60 quilos com o
peixe, mas nao se pesa. Faz-se o preco por caixdao e ao revendé-los em Santos, alguns
apresentam mais e outros menos que 60 quilos, embora ali sejam entido vendidos a quilo.
Quando se poe a cana para moer a ter¢a num engenho, o dono calcula, pela época em que
a cana foi moida (se no melhor periodo de produgao, se no fim, etc.) e estipula a quantia
que dara ao que a deu a moer. Quando da menos, advertem-no. Porém, a maioria dos que
diao a ter¢a acham-se lesados. Niao raro, acompanham o processo para saber quantos
cochos de garapa produziu a cana empregada. Por ai podem calcular, também
aproximadamente, quanto terao de aguardente. Porém, a garapa, pode-se alegar, ndo estava
no ponto exato e produziu menos... Aos que se acostumaram na cidade, com pesos e
medidas exatos, a forma por que se mede na Ilha parece bastante imprecisa.

Outro exemplo: quando se faz uma rede, calcula-se por braga. A largura ja entra no
calculo, algumas vezes, estabelecendo o limite. [27] Redes compradas de S. Paulo (feitas a
maquina) sao compradas aos metros. As feitas do local, sdo calculadas por braga, medida
variavel dependendo do tamanho da envergadura de quem as confecciona.

O conservantismo de medidas antigas mostra a restricio do mercado local e o
quanto ele ¢ indireto em relacao ao mundo de fora.

Comumente o vendeiro ¢, entre as pessoas do local, aquela que tem habitos

comerciais mais desenvolvidos. As atribuigdes de um vendeiro local sio maiores que as de
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qualquer outro homem comum da comunidade. Nos bairros afastados ele serve de
intermediario entre a comunidade imediata e o mercado distante. Habitua-se a lidar com
duplicatas, com letras de cambio. Sdo as exigéncias de um mundo com o qual tem que
tomar contato. Como na maioria das vezes ao pedir dinheiro emprestado tem que pedi-lo
ndo a seus vizinhos que nao o possuem, mas a pessoas de fora que procuram garantir-se
perante os Cartérios, fica mais a par de um mecanismo meramente comercial. A um
homem da comunidade ¢ dificil fazer entender que haja um prazo fixo para se saldar uma
divida. Justificam-se a si e aos outros, mesmo quando seus devedores: “Mas como é que ele
val me pagar se também nido temr?”. Quando o morador da Ilha, nos bairros menos
comercializados, pede emprestado algum dinheiro, no geral devolve (é o termo empregado)
na justa quantia que tomou. Conhecem existéncia de juros, mas nao a empregam: “Aqui a
senhora toma 400 cruzeiros. Pode pagar daqui a um ano ou dois ou vinte. Pagara o que
emprestou (tomou emprestado).” Contudo, os negociantes que uma vez ou outra tomam
dinheiro emprestado, se bem que ainda nao usem os juros, percebem a necessidade de dar
alguma coisa mais em troca pelo fato do empréstimo: “A gente da sempre
uma gratificacaozinha”.

Evidentemente, em Ilhabela e redondezas, o padrio comercializado domina.
E verdade que ainda perdura, do velho padrio, o hibito do regateio ou pechincha, pelo
menos no que diz respeito aos produtos locais, de que o Centro serve como distribuidor.
Mas os ajustes comerciais sao comerciais e os interessados se garantem com todas as
formas possiveis. Por exemplo, 6 socios adquiriram uma rede (traineira) que ficou em 60
mil cruzeiros. Deram de entrada 5 mil cruzeiros cada um e se comprometeram a pagar o
restante em prestagoes, com o proprio lucro usufruido da rede. Escritura passada

em cartério. [28]

Comercialismo: a menor extensao do comercialismo observado para as diversas zonas da Ilha
consiste, principalmente, ndo apenas em que se fagam menos compras e vendas, como
também na atitude que se manifesta em relacao a elas. Por outro lado, a relativa aversao de
se tratar com um vizinho, com um amigo em termos de dinheiro, ¢ responsavel pelas
formas de trato estabelecidos em forma de trabalho, com distribui¢ao igual entre as partes.
Tendéncia em manter separadas as duas coisas: amiga e comercial. Contudo, mesmo nas
relacbes entre amigos, ha padroes estabelecidos, que nao sao sintomas de organizagao, mas
unicamente perpetua¢ao de um padrio imposto por um primitivo estado de coisas que

remonta a época em que a Ilha desempenhava papel mais importante na ordem do Estado.
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Deve observar, portanto, que as varias sucessoes que se deram na ilha, nao sao unicamente
as de uma populacio de fo/k a caminho de povo, mas de um povo que se converteu em fo/k
e esta novamente saindo desse estado de coisas. Nos tratos, mesmo aparentemente
comerciais, ha alguma coisa de natureza comercial. (Maria: nao me cobrar quando eu era
uma desconhecida, como iria cobrar agora? Tagé: minha vantagem para as filhas, também

nao podia cobrar).

O NATIVO PRODUZ E CONSOME A MAIOR PARTE DO QUE USA E NO QUE SE ESTE
REPRESENTA NAO ESTA ACOSTUMADO A EXPRESSAR-SE A SI MESMO, OU A EXPRESSAR AOS

OUTROS O VALOR DESSES ARTIGOS EM TERMOS DE DINHEIRO (YUCATAN, 227)°,

Ha coisas que permanecem fora do dominio de valorizacdo por dinheiro. Dificil é fazer o
preco e, portanto, toda uma disparidade de valorizagdes, sujeitas a ofertas pessoais ou a

pedido de preco exorbitante ou muito baixos.

Atividades nio comerciais intermedidrias: A de parteira, por exemplo.

Tendéncia a comercializagdo cada vez maior, mas com muito reclamo de parte a
parte e com incumbéncias que se colocam entre as comerciais e as familiais. (Curadoras e
parteiras: “Nao se deve dizer muito obrigado quando ¢ benzido. Deve-se dar dinheiro,

embora nao se cobre”).

Resumo: Ha uma esfera de relagdes dentro da qual ndo tem lugar o regateio e a valorizacdo
comercial e outra em que sao adequados e usuais. PARECE QUE AS RELACOES DEFINIDAS

COMO PESSOAS E RESERVADAS RESISTEM A CONVERSAO EM TERMOS COMERCIAIS.

Consequeéncias: 1) Brigas de familia dentro do terreno comercial que a pesca moderna esta
impondo. 2) Adogao do padrao de pesca, porque, por precedente cultural, a partilha os faz
sentirem-se mais participantes, [29] menos operarios. 3) Mesmo padriao local de lazer e
trabalho intensivo em certos momentos. Maior reacdao na agricultura, com outros padroes
nao condizentes com os de fora. Voz geral: falta de interesse, na lavoura, pelo que toca ao
patrao. O mesmo nao [¢] verdade na pesca: constantes cuidados com barco e rede. Criticas
contras as relagdes patrdo-operario, como quebra de padrio de relacbes simpaticas

e humanas.
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1 Com relagdo ao texto datilografado por Gioconda Mussolini, conservado no IEB/USP e reproduzido neste
namero da Revista de Antropologia, procedeu-se a atualizacdo ortografica e a correcdo de erros de digitagdo.
Além disso, introduzimos algumas notas ao texto, para esclarecimentos de alguns pontos. As notas sio de
responsabilidade de Andrea Ciacchi. Ndo ha ainda evidéncias de que esse trecho, introduzido por um “titulo”
(Organizagio Econdmica) correspondetia a um capitulo da tese, mas hé fortes indicios disso.

2 Gioconda Mussolini publicou dois artigos sobre essa modalidade de pesca da tainha, no litoral norte de Sio
Paulo: “O Cerco da Tainha na Ilha de Sio Sebastido”. Sociologia, 7 (3), 1945; “O Cerco Flutuante: uma Rede
de Pesca Japonesa que teve a Ilha de Sdo Sebastidlo como Centro de Difusio no Brasil”.
Sociologia, 8 (3), 1946.

3 Referéncia sintética a REDFIELD, Robert. Folk Cultures of the Yucatin. Chicago, 1L, University of Chicago
Press, 1942. Num texto importante de 1955, Gioconda Mussolini havia apresentado ctiticas severas a
fundamentacgdo teérico-metodologica desse autor. Cf. “Persisténcia e mudanga em sociedades de folk no
Brasil”, Anais do XXXI Congresso Internacional de Americanistas, v. 1, agora disponivel na revista Cadernos de campo,
18, 2009, 287-300. Cf. Também, sobre essas posi¢oes tedricas da autora, CIACCHI, A. “Gioconda Mussolini:
uma travessia bibliografica”. Revista de Antropologia, 50 (1): 181-223, 2007; e CIACCHI, A. “Uma leitura critica
dos estudos de comunidade no Brasil: apresentacio ao texto de Gioconda Mussolini”. Cadernos de campo, 18:
281-285, 2009.

4 Nome alternativo da “xiba”, uma das dancas que compéem o Fandango caigara. Trata-se de uma forma
de sapateado.

5 Gioconda Mussolini, em 1949, apresentou o texto “Os pasquins no litoral norte de Sdo Paulo e suas
peculiaridades na Ilha de Sio Sebastiao”, ao 111 Concurso de Monografias Folcléricas, instituido pelo
Departamento de Cultura de Sio Paulo. Foi contemplado com o 1° Prémio e publicado, em 1950, Revista do
Arguivo Municipal (CXXXIV). Esses versos estdo incluidos naquele texto.

¢ Aqui, a autora datilografou um expoente para uma nota, que, porém, nao se encontra NO Manuscrito.

7 A Tlha dos Buzios, pertencente ao Arquipélago de Ilhabela, e distante da Vila 15 milhas, foi palco de uma
pesquisa de campo, “estudo de comunidade”, no sentido classico, dirigida por Emilio Willems, com a
participagio de Gioconda Mussolini. O livro publicado por Emilio Willems (“i cooperation with Gioconda
Mussolini”) Bugios Island; a Caicara Community in Sounthern Brazi/ (Monographs of the American Ethnological

Society, XX, New York), s6 sera publicado em portugués em 2003.

8 Cf. Nota 3.
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